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Benvolguts socis i amics,

En aquests primers mesos del 2025, magradaria
desitjar-vos una bona temporada i també ex-
pressar-vos Iagraiment del CLUSTER NAUTIC
— ADIN pel vostre suport extraordinari i el vos-
tre compromis continuat durant el 2024, ja que
hem treballat junts amb exit en la nostra missio
dimpulsar el creixement i lexit de la nautica
desbarjo i el turisme i les activitats nautiques.
Reflexionant sobre el 2024, la navegacid des-
barjo a Catalunya i a I'Estat Espanyol va veure
nombrosos vents contraris a maltiples fronts
a mesura que la indUstria i el mercat de con-
sum van continuar normalitzant-se després de
lauge inesperat de la pandémia, pero linterés
dels consumidors per iniciar-se en les activitats
nautiques i aquatiques es va mantenir fort i no
mostra signes de debilitat.

Es en moments com aquests quan els mem-
bres més necessiten la seva associacié comer-
cial. El CLUSTER NAUTIC - ADIN ha treballat
durant tot Iany per protegir els vostres negocis
i assolir lexit amb els nostres principals objec
tius estratégics. Com a associacio sense afany
de lucre dempresaris del sector, continuem
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impulsant les segtients prioritats aprovades per
[Assembleaila Junta:

Consolidar la influencia politica proactiva del
CLUSTER NAUTIC - ADIN a tots els nivells

« Impulsar i avangar en una agenda proactiva
de medi ambient i seguretat

« Atreure i retenir la propera generacio de con-
sumidors de vaixells

- Converteix-te en el centre de dades de les
tendencies de la indUstria i dels consumidors
Aquesta revista inclou, el nostre informe anual
de levolucio del sector i de les matriculacions
del 2024, que us animo a que preneu un mo-
ment per revisar-lo, incloent algunes de les fites
i activitats assolides. En particular, al 2024, hem
promogut amb grans resultats, el Barcelo-
na-Port Ginesta Boat Show & Sea Trials com a
instrument de dinamitzacié del sector per a la
temporada de 2025.

Un altre aspecte destacat, en collaboracié amb
el Conforcat de la Generalitat de Catalunya, va
ser el programa de formacio gratuit, incloent el
Curs de Bones practiques mediambientals per
a les empreses del sector nautic i el certificat
dempresa responsable i per al 2025, impulsa-

Amadeu Nufiez Roig, President Cluster
Nautic Catala By ADIN

rem la formacié especifica pel sector nautic en
prevencié de riscos laborals.

Cracies per formar part daquesta important
tasca en nom de la indUstria de la nautica d'es-
barjo. Es un honor servir els nostres membres i
al conjunt de la industria nautica.

Esperem continuar treballant en nom vostre
durant el 2025. Rebeu una cordial salutacio !

Amadeu Nuriez Roig
President

Miquel Guarner i Alabort, Secretari General
Cluster Nautic Catala By ADIN

Benvolguts socis i amics,

Estem vivint uns temps convulsos en els que
el mon, en general, i la nautica, en particular,
estan en plena transformacio.

Deixarem el mon, per als politics i els experts
i nosaltres ens centrarem en la transformacié
del sector nautic i en les oportunitats que
aixo ens esta generant, i, per aquest motiu, des
del CLUSTER NAUTIC - ADIN ens afegim a
impulsar aquelles mesures, accions i activitats
i projectes que ens ajudin, en aquesta trans-
formacio, en dinamitzar i impulsar el sector
nautic catala.

| ho sintetitzarem en dos grans arees, |area

C‘OMPTEU Hl\/’l$
EL CLUSTER NAUTIC CATALA

socioeconomica i larea dels consumidors/
clients.

Pel que fa a l'area socioeconomica, la soste-
nibilitat, la preservacié del medi i leconomia
blava en general, estan a lordre del dia, i tots
som conscients de les dificultats i de les opor-
tunitats que ens generen. Des del CLUSTER
NAUTIC - ADIN us volem donar suport amb
diverses eines que hem creat: el curs o guia
de bones practiques mediambientals per a
les empreses nautiques, el distintiu i certificat
anual dempresa sostenible, el DQN, Distintiu
de Qualitat Mediambiental Nautica i [Asso-
ciacié Mar Blau, que posem a disposicio de
tot el sector.

| pel que fa a larea dels consumidors/clients,
aquesta és una gran revolucié disruptiva, en la
quee tot esta canviant molt de presa. Els habits
de consum impulsem als clients, cap al paga-
ment per Us i no cap a la propietat, a poc a
poc estem obrim el mar a nous usuaris, que
busquen noves experiéncies. Les oportunitats
per a empreses dactivitats nautiques es mul-
tipliquen i el 45% de les embarcacions matri-

culades ho han fet en llista 62 Som un sector
de suport a la industria turistica de qualitat i
aquest any, si les empreses aixi ho desitgen,
tornarem coma expositors al B-Travel, el Salé
del turisme, ham un estat compartit amb
els socis que ho desitgin. En plena era digital,
també donem suport a la digitalitzacié de les
empreses nautiques havent creant com a eina
el marketplace wwwalamarnautica.com .

| pel que fa referencia al nostre suport a la
vostra promocio comercial, aquest hivern
organitzem a diferents punts del territori uns
seminaris sobre tecniques de promocié i ven-
da dembarcacions que tenim previst progres-
sivament anar ampliant a altres activitats com
brokerage, serveis de reparacié, accessoris, ...
Sempre a la vostra disposicio, rebeu una cor-
dial salutacié i que tingueu una excellent
temporada !!

Miquel Guarner
Secretari General
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Barcelona, Gener 2025. Durant el perio-
de Gener-Desembre 2024 la matricula-
ci6 dembarcacions noves a tot I'Estat ha
experimentat un retrocés d'un -14,8%ia
Catalunya d'un -22,1%, passant, a nive-
Il estatal de 5813 a 4953 embarcacions
matriculades, mentre que a Catalunya,
sha passat, respecte al mateix periode,
de 936 a 729 embarcacions matricula-
des, segons l'informe elaborat per CLUS-
TER NAUTIC CATALA amb dades de la
Direccié General de la Marina Mercant.
Desglossat per particulars i lloguer, al
conjunt de I'Estat el mercat de parti-
culars (llista 7a) ha baixat d'un -15,3%,
passant de 3787 a 3209 embarcacions
matriculades, i el mercat de lloguer (llista
6a) ha retrocedit d'un -13,9%, passant de
2026 a 1745 embarcacions matriculades,
mentre que a Catalunya el mercat de
particulars ha caigut d'un -25,1 % pas-
sant de 546 a 409 embarcacions matri-
culades i el de lloguer ha retrocedit d'un
-17,9%, passant de 390 a 320 embarca-
cions matriculades.

El mercat de lloguer (llista 62) represen-
ta a tot 'Estat un 35,2 % del total dem-
barcacions matriculades, mentre que a

informe del sector 2024

LA MATRICULACIO D'EMBARCACIONS
NOVeES AL 2024 ReETROCeDEIR UN -14,8%
ATOT L'eSTAT A CATALUNYA UN — 22,1%.

EL MERCAT D’OCASIO RETROCEDEIX A TOT LESTAT UN -8,5%

| A CATALUNYA ES MANTE AMB UN -0,1%
EL MERCAT DE LLOGUER (LLISTA 62) REPRESENTA A TOT LESTAT UN 35,2 %
DEL TOTAL | A CATALUNYA 43,9 %

Catalunya la xifra es dispara fins al 439
%; seguint la tendencia de canvis en els
habits de consum dels usuaris iniciada
els darrer anys, on cada cop més apos-
ten pel lloguer, resultant que més d'una
de cada tres embarcacions matriculades
al conjunt de I'Estat i prop d'una de cada
dos a Catalunya, ho estan en llista 62

La Capitania de Palma de Mallorca és
la que més embarcacions ha matriculat
amb 618 embarcacions, Barcelona amb
511, Alacant amb 425, Bilbao amb 359,
Tenerife amb 294, A Corunya amb 287,
Cartagena amb 278, Gijén amb 264, Al-
meria amb 256 i Sevilla amb 147 com-
pleten les primeres posicions en el ran-
quing estatal.

Per primer cap la Capitania de Palamos,
amb una davallada del -31%, amb 140
embarcacions, no apareix en el “top ten”
estatal, fet que des del Clister Nautic
atribuim a dificultats operatives de la
Capitania.

Tipus d'embarcacions

Per tipus dembarcacions, a nivell estatal,
totes les tipologies donen retrocessos, i
de menor a major davallada, les embar-

cacions rigides baixen Unicament d'un
-6,9%, les semirrigides d'un -14,2%, les
motos aquatiques d'un -16,1%, les de
vela d'un -27,3 i les embarcacions neu-
matiques d'un -34,7%.

Mentre que a Catalunya, de manera si-
milar, inicament es donen creixements
a les embarcacions de vela amb un
+2,4%, i la resta de tipologies ja experi-
menten retrocessos, que de menor a
major han estat les embarcacions rigides
amb un -15,0%, les motos aquatiques
amb un -2828%, les embarcacions semi-
rrigides amb un -302% i les embarca-
cions neumatiques amb un -33,0%.
Podem resumir dient que el mercat
de les embarcacions, tant a nivell glo-
bal com pel que fa al segment dem-
barcacions per a Us particular (llista 72)
saguanta principalment degut al bon
resultat que han experimentat a Ca-
talunya com al conjunt de I'Estat, tant
les motos aquatiques, com les embar-
cacions de petites eslores exemptes de
titulacio i, en particular, fins als 4 m. des-
lora, ambdues dirigides especialment al
mercat del lloguer
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Per eslores

A nivell estatal, quasi totes les eslores
donen retrocessos, a excepcio de les
embarcacions de 20 a 24m. que creixen
dun +545% i les de 45 a 5m. que
creixen d'un 85%, mentre que les que
pateixen davallades més importants
son les de 3,5 a 4m amb un retrocés del
-43,1%.

Mentre que a Catalunya, Unicament
es donen creixements a les embarca-
cions dentre 8 a 12m. deslora amb un
+269% i els majors retrocessos en les
esloresde 35a4m.d'un -529% ide 4 a
45m. d'un -47,4%.

Mercat dembarcacions de segona ma

El mercat de les embarcacions doca-
si6, sha mantingut millor que el de les
noves matriculacions, en bona mida
per a la major oferta dembarcacions
docasié al mercat i pel gran increment
de preus de les embarcacions noves els
darrers anys.

Les dades acumulades de gener a des-
embre, reflecteixen un retrocés al con-
junt de I'Estat d'un -85%, passant de
15013 a 13732 unitats venudes, men-
tre que a Catalunya el mercat ha tin-
gut una evolucié destabilitat amb un
-0,1%, passant de 3104 a 3102 embar-
cacions venudes en el periode.

En el conjunt de I'Estat, es venen 2,8
embarcacions docasié per cada em-
barcaci6 nova matriculada, mentre
que a Catalunya, aquest rati es sensi-
blement més alt, venent-se 4,3 embar-
cacions docasio per cada embarcacié
nova matriculada.

La escassa renovacié de la flota nautica

CLUSTER
NAUTIC

fa que aquest rati hagi baixat fins a 3/4
embarcacions per cada embarcacio
nova, mentre que no fa gaires anys es
venien entre 4 i 5 embarcacions doca-
sié per cada nova embarcacié.

Declaracions

En opini6 dAmadeu Nunez, Presi-
dent de CLUSTER NAUTIC: “Des
del Cluster Nautic Catala valorem
positivament la temporada 2024,
ja que el sector nautic catala ha
mantingut el creixement de les da-
rreres temporades en la iniciacio i
en la practica dactivitats nauti-
ques, que no s’ha vist reflectida en
la matriculacié i venda dembarca-
cions, degut a la tendeéncia actual
dels usuaris dadquirir “I'is” del pro-
ducte, en lloc de la propietat i asse-

gura la continuitat futura del sector
nautic catala.”

Miquel Guarner, Secretari General de

CLUSTER NAUTIC: “Per al Cluster
Nautic Catala el 2025 sera l'any de
la consolidacio dels nostres projec-
tes de sostenibilitat i de formacio
per a leconomia blava catalana;
amb la formacio en bones prac-
tigues mediambientals per a les
empreses nautiques, per a obtenir
el Certificat d’Empresa Sostenible
amb el DQN, o Distintiu de Qua-
litat Nautica que hem dissenyat, i
que distribuirem coincidint amb el
lliurament de la IX Edicio dels nos-
tre Premis per a la innovacio, la sos-
tenibilitat i l'economia blava en el
sector nautic”

ARA MES QUE MAL!

FES-TE SOCI

DESCOBREIX ELS AVANTATGES DE SER PART DE L'ORGANITZACIO
EMPRESARIAL NAUTICA MES REPRESENTATIVA DE CATALUNYA

CATALA
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NAUTl_C Embarcacions NOVES CAT
CATALA peRriODE GENER-DESEMBRE
T

CLUSTER

NAUTIC Embarcacions OCASIO CAT
CATALA peRriODE GENER-DESEMBRE
T

Gener 2025 Gener 2025
% CAPITANIA z PITANIA

CAPITANIA TOTAL NOVES o CAPITANIA TOTALOCASIO | *SAPTamA/

2024 2023 % 2024 2023 2024 2023 % 2024 2023

BARCELONA 511 622 -17,8% 70,1% 66,5% BARCELONA 1.297 1.387 -6,5% 41,8% 44,7%
PALAMOS 140 202 30,7% 19,2% 21,6% PALAMOS 1.287 1.222 5,3% 41,5% 39,4%
TARRAGONA 78 112 -30,4% 10,7% 12,0% TARRAGONA 518 495 4,6% 16,7% 15,9%
TOTAL 729 936 221% | 1000% | 100,0% TOTAL 3.102 | 3.104 0,1% 100,0% | 100,0%
CAPITANIA BB %Ci?:::::\ll:/ CAPITANIA LJSES %Cil;r:::NN\I!AA/

2024 2023 % 2024 2023 2024 2023 % 2024 2023

BARCELONA 217 21 1,8% 67,8% 56,7% BARCELONA 1.121 1.190 5,8% 39,3% 2,1%
PALAMOS 75 111 32,0% 23,4% 28,5% PALAMOS 1.224 1151 6,3% 22,9% 40,8%
TARRAGONA 28 58 51,7% 8,8% 14,9% TARRAGONA 507 483 5,0% 17,8% 17,1%
TOTAL 320 390 17,9% 100,0% 100,0% TOTAL 2.852 2.824 1,0% 100,0% 100,0%

% CAPITANIA % CAPITANIA

CAPITANIA LLISTA 72 CATALUNYA/ CAPITANIA VELA CATALUNYA/

2024 2023 % 2024 2023 2024 2023 % 2024 2023

BARCELONA 294 401 26,7% 71,9% 73,4% BARCELONA 176 197 -10,7% 70,4% 70,4%
PALAMOS 65 91 -28,6% 15,9% 16,7% PALAMOS 63 71 -11,3% 25,2% 25,4%
TARRAGONA 50 54 -7,4% 12,2% 9,9% TARRAGONA 11 12 -8,3% 4,4% 4,3%
TOTAL 409 546 25,1% 100,0% 100,0% TOTAL 250 280 -10,7% 100,0% 100,0%

Embarcacions NOVES,

CLQSTER Embarcacions OCASIO, ESP

NAUTIC per TIPUS CAT NAUTIC
CATAL‘A PERIODE GENER-DESEMBRE CATAL‘A PERIODE GENER-DESEMBRE
[ by ADIN] Gener 2025 [ by ADIN] Gener 2025
%TOTAL

CAPITANIA e % TOTAL CAPITANIA ToTAL CAPIT./TOTAL
2024 2023 % 2024 2023 2024 2023 % 2024 2023
BARCELONA 97 143 -32,2% 40,9% 42,9% PALMA MALLORCA 1.406 1.697 -17,1% 69,5% 83,9%
PALAMOS 91 121 -24,8% 38,4% 36,3% BARCELONA 1.297 1.387 6,5% 64,1% 68,6%
TARRAGONA 49 69 -29,0% 20,7% 20,7% PALAMOS 1.287 1222 5,3% 63,6% 60,4%
TOTAL 237 333 -28,8% 100,0% 100,0% ALICANTE 948 1.034 -8,3% 46,8% 51,1%
CARTAGENA 875 907 -3,5% 43,2% 44,8%
T RIGIDES % TOTAL LAS PALMAS 648 684 -5,3% 32,0% 33,8%
2024 2023 % 2024 2023 MALAGA 597 700 -14,7% 29,5% 34,6%
BARCELONA 274 297 -7,7% 86,4% 79,6% VIGO 573 594 -3,5% 28,3% 29,4%
PALAMOS 36 51 -29,4% 11,4% 13,7% VALENCIA 531 615 13,7% 26,2% 30,4%
TARRAGONA 7 25 72,0% 2,2% 6,7% TARRAGONA 518 495 4,6% 25,6% 24,5%
TOTAL 317 373 -15,0% 100,0% 100,0% CADIZ 507 504 0,6% 25,0% 24,9%
SANTA CRUZ DE TENERIFE 484 543 -10,9% 23,9% 26,8%
TR SEMIRRIGIDES % TOTAL HUELVA 435 451 3,5% 21,5% 22,3%
2024 2023 % 2024 2023 SANTANDER 420 442 -5,0% 20,8% 21,8%
BARCELONA 77 98 21,4% 85,6% 76,0% ALMERIA 412 429 -4,0% 20,4% 21,2%
PALAMOS 5 22 77,3% 5,6% 17,1% SEVILLA 393 249 -12,5% 19,4% 22,2%
TARRAGONA 8 9 -11,1% 8,9% 7,0% A CORUNA 392 487 -19,5% 19,4% 24,1%
TOTAL 90 129 302% | 1000% | 1000% BILBAO 392 383 2,3% 19,4% 18,9%
EIVISSA 284 299 -5,0% 14,0% 14,8%
e NEUMATIQUES % TOTAL ALGECIRAS 229 242 5,4% 11,3% 12,0%
2024 2023 % 2024 2023 GIJON 221 249 -11,2% 10,9% 12,3%
BARCELONA 23 43 -26,5% 62,2% 76,8% PASAJES 220 217 1,4% 10,9% 10,7%
PALAMOS 7 8 12,5% 18,9% 14,3% CASTELLON 177 215 -17,7% 8,7% 10,6%
TARRAGONA 7 5 40,0% 18,9% 8,9% FERROL 110 126 -12,7% 5,4% 6,2%
TOTAL 37 56 -33,9% 100,0% 100,0% LUGO 102 95 7,4% 5,0% 4,7%
AVILES 67 72 -6,9% 3,3% 3,6%
TR VELA % TOTAL MOTRIL 57 53 7,5% 2,8% 2,6%
2024 2023 % 2024 2023 MELILLA 55 49 12,2% 2,7% 2,4%
BARCELONA 39 41 -4,9% 90,7% 97,6% GRANADA 54 72 -25,0% 2,7% 3,6%
PALAMOS 1 0 #DIV/0! 2,3% 0,0% CEUTA 41 37 10,8% 2,0% 1,8%
TARRAGONA 3 1 200,0% 7,0% 2,4% VILAGARCIA DE AROUSA 0 264 -100,0% 0,0% 13,0%

TOTAL a3 42 2,4% 100,0% 100,0% TOTAL 13.732 | 1s.013 -8,5%
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Ranking Matriculaciones Embarcaciones Nuevas
Enero-Diciembre

CATALA enero 2025
T T
CAPITANIA Numerojfotal CAPITANIA Lis:al6 CAPITANIA Ustapy CAPITANIA MOTOS
2.024 | 2.023 | % Dif. 2.024 | 2.023 | % Dif. 2.024 | 2.023 | % Dif. 2.024 | 2.023 | % Dif.
1 {PALMA MALLORCA 618| s818| -24% 1 {PALMA MALLORCA 257 409| -37% 1 {PALMA MALLORCA 361| 409 -12% 1 {BILBAO 243|  2s6| 5%
2 {BARCELONA 511 622| -18% 2 {BARCELONA 217 21| 2% 2 {BARCELONA 294| 401 -27% 2 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 138 106|  30%
3 {ALICANTE 425| 00| 6%| | 3 iALICANTE 180 148 22% 3 {ALICANTE 246| 252| 2% 3 {ALICANTE 125 72| 74%)
4 {BILBAO 359| 392| -8% 4 {BILBAO 142 151 -6% 4 BILBAO 217 241 -10% 4 {A CORUNA 120 115 4%,
5 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 294| 263| 12%| | 5iSANTACRUZDETENERIFE| 128 107| 20% 5 {ALMERIA 211]  240] -12% 5 {ALMERIA 113|  105| 8%
6 {A CORUNA 287 447 -36% 6 {GIJON 116 103 13% 6 | CARTAGENA 200 265 -25% 6 {BARCELONA 97 143[ -32%
7 {CARTAGENA 278|  332| -16% 7 {A CORUNA 98 162| -40% 7 {A CORUNA 189| 285| -34% 7 {CARTAGENA 93| 123] -24%
8 {GUON 264| 226| 17% 8 {CARTAGENA 78 67| 16% 8 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 166| 156 6% 8 {PALAMOS 91 121 -25%
9 {ALMERIA 256| 283| -10% 9 {PALAMOS 75 11| -32% 9 {GUON 148 123|  20% 9 {PALMA MALLORCA 69 147| -53%
10{SEVILLA 147| 135| 9%| |10{ALMERIA 45 43|  5%| J10{SEVILLA 114| 119 -a%| ]10{CASTELLON 62 74| -16%)
11;PALAMOS 140| 202 -31%| []11iCASTELLON 45 58| -22%| [11{LAS PALMAS 107 127| -16%| [11:MOTRIL 57 1| 5600%!
12{LAS PALMAS 128| 178| -28%| [12{ALGECIRAS 34 16| 113%| |12{MALAGA 92| 146| -37%| |12{TARRAGONA 49 69| -29%
13{MALAGA 126| 191 -3a%| |13iEIVISSA 34 90| -62%| |13{SANTANDER 85 75| 13%| |13{HUELVA 36 64| -44%
14{SANTANDER 108 86| 26%| |14iMALAGA 34 45| -24%| |14ivico 84 9| -7%| |14iGuoN 35 53| -34%
15{CASTELLON 106 135| -21%| [15{VALENCIA 34 33 3%| |15{MOTRIL 80 50| 60%| J15{AVILES 30 53| -43%
16!VIGO 105| 110 -5%| [16iSEVILLA 33 16| 106%| |16{ALGECIRAS 69 73| -5%| |16iSEVILLA 26 25| 4%
17;ALGECIRAS 103 89| 16%| |17iTARRAGONA 28 58| -52%| |17{HUELVA 67 108| -38%| |17{EIVISSA 23 87| -74%
18;MOTRIL 100 63| 59%| ]18iSANTANDER 23 11| 109%| |18:PALAMOS 65 91| -29%| []18{PASAJES 22 30 -27%)
19{VALENCIA 83 98| -15%| |19iLAS PALMAS 21 51| -59%| |19icApiz 61 94| -35%| |19iSANTANDER 19 7| 171%
20{HUELVA 79| 130 -39%| |20ivico 21 20| 5%| |20{CASTELLON 61 77| -21%| |20{viGo 16 11| 45%
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23!AVILES 65 89| -27%| |23iAviLES 13 19| -32%| |23{VALENCIA 49 65| -25%| |23{BURELA 8 10| -20%
24}FERROL 56 35| 60%| |24iFERROL 12 5| 140%| |24{FERROL 44 30| 47%| |24icAbiz 8 33| -76%
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sosTeENIBLE

El Cluster Nautic Catala by ADIN continua
apostant per la formacio 100% subvencio-
nada en modalitat online per al sector nau-
tic amb lobjectiu de millorar les competén-
cies i habilitats dels professionals del sector.

Lobjectiu d'aquesta formacié és proporcio-
nar als participants les eines essencials per
avaluar les activitats humanes en funcio de
la seva influencia en el medi soci-natural. A
través daquest programa, es pretenen asso-
lir diversos objectius:

En primer lloc, es busca que els participants
siguin capagos d'identificar i comprendre els
conceptes clau relacionats amb la sostenibi-
litat, aixi com la generacid i gestio de residus.
Aquesta comprensio serveix com a fona-
ment per a la seglient etapa de la formacié.
Un element crucial daquesta formacio és
la capacitat dels participants per identificar
i explicar les causes dels canvis en el medi
soci-natural originats per les activitats hu-
manes. Aix0 es realitzara mitjangant una
avaluacié d'impactes, permetent una Vvisio
critica i analitica de les repercussions de les
accions humanes en lentorn.

La formacié també busca que els partici-
pants siguin capagos de reconeixer i descriu-
re els impactes ambientals en el medi, aixi
com la seva influéncia en la qualitat de vida
humana. Aquesta comprensid més profun-
da contribuira a una visi6 més holistica de
les repercussions d'aquestes accions.

Un aspecte practic daquesta formacio
consisteix en capacitar els participants per

Memoria i accions destacades 2024

FORMACIO GRATUITA PER A
OBTENIR €L CERTIFICAT D'EeMPRESA

Formacio

NAUTIC

online

100%

CLUSTER §

CATALA 2§
T

SUDVEICIENH0 ey

Formaci6 100% subvencionada per:

- j o
W Next Generation W c
a M Catalunya Pt

[@ Aconsegueix el CERTIFICAT D’EMPRESA SOSTENIBLE

Bones practiques mediambientals
en el sector de la nautica d’esbarjo

Hores: 60

I DQN

MODALITAT
ONLINE

Forma't al teu ritme i
des de qualsevol lloc

Y
v

@ FORMACIO DIRIGIDA A:

INSCRIPCIO
OBERTA

Places limitades, no et
quedis sense la teval

Persones treballadores per compte
d'altri i autdnomes del sector nautic

Descobreix tota l'oferta formativa

DISTINTIU DE QUALITAT
MEDIAMBIENTAL NAUTICA

2024

CERTIFICAT

EMPRESA
SOSTENIBLE

www.marblau.org | www.clusternautic.cat

A N CLUSTER
maR BLau S @ NAUTIC
o~ N

ATALA
—

@ www.cursosfemxa.es/cluster-nautic-catala
@ 900 100 957 (telefon gratuit) hola@cursosfemxa.es

Recorda que aquesta

Es necessari disposar dordinador | de connexio a

proposar solucions respectuoses i sosteni-
bles amb el medi. Aixd implica la integracid
de practiques responsables i la promocid
daccions que afavoreixin la sostenibilitat
ambiental.

Finalment, la formacio es centra en explicar
com cada participant pot contribuir a una
gestio intelligent, responsable i sobretot
sostenible. Aixo es realitza mitjancant l'assi-
milacié dels conceptes clau sobre la gene-
racio i gestio de residus, fomentant aixi un

esta
internet fluida, per a la realitzacio daquest curs.

compromis continu amb practiques que
preservin i millorin el medi ambient per a les
generacions futures.

Lobjectiu de la formacié en BONES PRAC-
TIQUES MEDIAMBIENTALS PER A LES
EMPRESES NAUTIQUES es doble:

« Contribuir a la preservacio del medi mari,
des de les empreses nautiques

« Aconseguir per a les nostres empreses el
CERTIFICAT D'EMPRESA SOSTENIBLE i el
DISTINTIU IDENTIFICATIU.

ALTRES FORMACIONS ReALIT2ADES:
ANGLES | CRERACIO CONTINGUTS

DIGITALS

Els idiomes sén molt importants per a
tot, també per al sector nautic catala,
per aix0 al periode 2023-2024 hem ofert
els cursos d'angles 2.1 2.2 per ajudar als
nostres professionals a millorar les seves
competencies en aquest idioma. Addi-

cionalment als idiomes, el marqueting
digital representa tota una revolucio en
la manera de promocionar els nostres
negocis i, per aixd, aquest 2023-2024
hem realitzat cursos de digitalitzacio,
creacio de continguts i xarxes socials.

En total més de 200 treballadors del
sector han pogut realitzat els nostres
cursos gratuits, gracies a la collaboracié
del CONFORCAT de la Generalitat de Ca-
talunya.



BARCELONA-PORT GINESTA BOAT
SHOW & SeA TRIALS

BARCELONA - PORT GINESTA

10-13th
October 2024

e
MALTIC
[
R

Al no celebrar-se, amb motiu de la
Copa America, el Salé Nautic Interna-
cional de Barcelona varem decidir i aixi
ho varem comunicar a Fira de Barcelo-
na que no celebrar la seva edicié anual
anava en contra dels interessos del
sector nautic catala i que donariem su-

PORT GINESTA

port o promouriem excepcionalment
altre esdeveniment, amb la finalitat
de promoure vendes per al final de la
temporada 2024 i inici de la 2025.

I del 10 al 13 d'Octubre, varem orga-
nitzar el Barcelona-Port Ginesta Boat

Show & Sea Trials, un esdeveniment
totalment orientat a les necessitats
reals del sector.

En aquest esdeveniment el protagonis-
ta ha estat l'expositor, i a banda d'uns
preus de participacié molt ajustats, la
possibilitat de provar les nombroses
embarcacions a laigua, va ser un dels
factors claus de I'exit.

El marqueting i la promocid van ser
maxima qualitat i el nombrds public
visitant va ser un public de gran qua-
litat, navegant i/o aficionat i en molts
dels casos interessats en la compra,
com es va demostrar en les nombro-
ses operacions tancades durant la Fira,
des de grans catamarans fins a petites
embarcacions semirigides.

INNOVANAUTICA

PREMIS PER A LA INNOVACIO, SOSTENIBILITAT
| ECONOMIA BLAVA EN EL SECTOR NAUTIC

Inscriu el teu projecte
abans del dia 12/09/2025 a

www.innovanautica.com
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continuitat del projecte.

Projectes i Accions previstes 2025-2026

BARCELONA-PORT GINESTA BOAT
SHOW & SseA TRIALS

Lexit assolit pel Barcelona-Port Ginesta Boat Show & Sea Trials va su-
perar totes les expectatives, tant pel que fa als expositors, com als vi-
sitants i a la propia organitzacié i, per aquest motiu, el nostre Comite
Executiu ha deixa’ el projecte en “Stand-by” durant el 2025, pero
amb la voluntat de donar-li continuitat al 2026, amb dates prelimi-
nars per una d’'una nova edicio, del 16 al 19 dabril de 2026, en funcié
de levolucié del sector i d'altres esdeveniments nautics relacionats.

Fruit de les 2 enquestes realitzades, la primera als expositors i una
segona una al public visitant, el grau de satisfaccio es molt alt i, en
general, tant els professionals, com els visitants, estan desitjant la

SALO NAUTIC INTERNACIONAL DE

BARCeLONA

Des del CLUSTER NAUTIC - ADIN la-
mentem la no celebracio del Salé6 Nau-
tic Internacional de Barcelona de 2024,
perd confiem i desitgem, plenament,
que la propera edici6 del 8 al 12 dOc
tubre de 2025 sera una excellent edicid,
totalment renovada i millorada, segons
ens han comunicat Fira de Barcelona i la
direcci6 del Salé Nautic.

A dia davui, els salons i fires nautiques
segueixen sent imprescindibles per a la
promocié del sector nautic i collabora-
rem amb tota la nostra energia en ajudar
a que questa nova edicio sigui el més exi-
tosa possible.

Com cada any, el CLUSTER NAUTIC -
ADIN promoura la participacio de les
empreses nautiques catalanes, d'una
banda amb el conveni que tenim subs-

empreses més grans i, daltra banda, per
a promoure la participacié de les em-
preses més petites sota el paraigties del
CLUSTER NAUTIC - ADIN amb a for-

al voltant del nostre stand.

Si vols participar amb nosaltres, dema-
na'ns informacié a info@clusternautic.cat
0al932332432

seAqATeC /
COMPOTEC
MARINE

Seatec és l'Unica fira a

deveniment a ltdlia dedi-

TIC-ADIN  tindra un

ltalia dedicada a les em-
preses de subcontractacié
nautica i naval i Compo-
tec Marine és | Unic es-

{

cat a materials compostos
i tecnologies relacionades
del sector mari.

Seatec és I'Unic esdeve-
niment professional de
larea mediterrania dedi-
cat a la tecnologia, com-
ponents i disseny al sector
nautic i representa un pas
important cap al futur de
la indUstria marina, a tra-
vés de la tecnologia i la
sostenibilitat.

Gracies, a lacord subs-
crit amb  lorganitzacié,
el  CLUSTER  NAU-

petit stand gratuit per a
les empreses associades
exportadores, on podran
exposar gratuitament de
manera agrupada el seu
material promocional.

La propera edicio de Sea-
tec Compotec marine tin-
dralloca Carrara, Italia, del
13 al 14 de Marg. Si vols
que la teva empresa par-
ticipi, demana més infor-
macio6 a info@clusternau-
ticcat 0al 93233 24 31



B-TRAVEL SHOWJ: SALO DEL TURISME
DEe CATALUNYA

Despres d'una primera participacio agrupada
al B-TRAVEL SHOW del 2024, del 28 al 30 de
marg es celebrara ledicio 2025 del B-TRAVEL
SHOW, el Sal6 del Turisme de Catalunya, al
recinte de Fira de Montjuic a Barcelona, un
esdeveniment consolidat com a referencia
en lambit del turisme experiencial que atreu
amilers de professionals i visitants interessats

en coneixer les darreres tendéncies i ofertes
del sector turistic.

Si'ets una empresa nautica i desitges donar a
coneixer el teu negoci, tenim previst organit-
zar un stand agrupat per a la promocié del
turisme nautic i de les activitats relacionades,
contacta amb nosaltres a info@clusternautic.
cat0al 9323324 31.

CLUSTER
NAUTIC
CATALA
T

La Venda Nautica
a ’era digital:

accd  ligEe,

Aquest 2025, comencem un nou cicle de
formaci6 gratuita per als nostres associats,
pero oberta a preus assequibles per a la resta
dempreses del sector. Farem formacié co-
mercial i formacio tecnica.

FORMACIO EN TECNIQUES DE PROMO-
CIO | VENDA D’EMBARCACIONS

Aquest mes de febrer promourem la millora
de les habilitats comercials dels professionals
del sector mitjangant la imparticié de 5 se-
minaris d'un dia de duraci6 (aprox. 6/7 ho-
res), per abordar les tecniques del segle XXI
per a la promocié i venda dembarcacions
noves.

Amb el titol “La Venda Nautica a lera di-
gital: Estrategies per a respondre a un
mercat en transformacid’, per adaptar-se
als canvis que estan modelant el sector, on
la digitalitzaci6 ha transformat la forma en

|u

CLUSTER
NAUTIC
CATALA
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SEMINARL:

La Venda
Nautica a
Pera dlgltal

Estratiégies per a respondre
a un mercat en transformacio
e it ol my e
l‘;"\uﬂm‘lhh-ﬁw—lhﬁr‘-uwt-ﬁ mrammires.
lwvatiguem | camnprea producses a.

que els consumidors investiguen i compren
productes nautics.

Les empreses nautiques necessiten assistir al
seminari per adaptar-se als canvis que estan
modelant el sector.

La digitalitzaci6 ha transformat la forma en
que els consumidors investiguen i compren
productes nautics per adaptar-se als canvis
que estan modelant el sector, on la digita-
litzacié ha transformat la forma en que els
consumidors investiguen i compren pro-
ductes nautics.

Participar en aquest seminari permetra a les
empreses conéixer les Ultimes estrategies de
venda online, optimitzar la seva preséncia
digital i aprofitar les noves oportunitats de
mercat.

A més, es podran identificar tendéncies, ei-

OFERTA FORMATIVA EN PREPARACIO:

Mecanica, diagnosi, electricitat d'embarcacions.

Reparacid de fibra de vidre i de neumatiques.

FORMACIO
NAUTICA

nes tecnologiques i models de negoci inno-
vadors per seguir competint en un entorn
cada vegada més

digitalitzat.

Els seminaris seran totalment gratuits per als
nostre socis i molt econdmics per als socis
indirectes (membre d'associacions associa-
des) i bonificats per a la resta.

Trobareu la informacié definitiva al nostre
web www.clusternautic.cat

Informacio i inscripcions a
info@clusternautic.cat

FORMACIO TECNICA

En funcié de levolucio dels seminaris de
vendes que realitzem, per la propera tardor/
hivern farem un nous seminaris dedicats

al brokerage, a la venda de serveis de repa-
racio o d'accessoris, a la Al - Intelligencia
artificial, ..

| també tenim previst tambe realitzar semi-
naris TECNICS, tot i que aquest no podran
ser itinerants ja que necessitarem disposar
d'instalfacions fisiques per a posar-los en
practica.

El format i durada seria semblant als ante-
riors i de moment estem pensant en des-
envolupar seminaris de mecanica, diagnosi
i electricitat dembarcacions, i de reparacio
de fibra de vidre i neumatiques

ALTRES
ACCIONS |
PROJECTES

CLUSTER
@ NAUTIC
CATALA
—ry

Distincions Socis d'Honor 2025
Premis Innovacié 2025
Acords i convenis de collaboracid



f Ports

de la Generalitat | Noticies d’interes:

LA COSTA BRAVA CLOU UNA BONA
TEMPORADA 2024 De CReEUERS AMB 58
ESCALES | 53.000 PASSATGERS

Limpacte economic estimat de l'activitat de creuers deixa un 5,1 MEU al territori, incrementant un 2% respecte a lany passat
El port de Palamos clou amb 51.500 passatgers i 50 escales, i el port de Roses amb 1.500 passatgers i 8 escales
El creuer Seabourn Sojourn clou la temporada 2024

Els ports de Palamods i Roses han tancat
aquest diumenge la temporada de creuers
2024 a la Costa Brava amb 58 escales, incre-
mentant el 9% respecte a lany passat, i 53000
passatgers, un 1% més que la temporada
anterior. Aquests resultats posen en relleu el
model de creixement sostenible i sostingut
de l'activitat de creuers als dos ports de com-
peténcia de la Generalitat de Catalunya. Aixi

mateix, limpacte economic estimat de lacti-
vitat de creuers al territori ha estat de 5,1 mi-
lions deuros. Segons un estudi de [Associacid
Internacional de Linies de Creuers (CLIA),
sestima que cada passatger quan desembar-
caen un portescalaivisita la destinacio, gasta
una mitjana de 90 euros. A més, s'han afegit 6
euros més per passatger per la despesa amb
serveis portuaris.

De la temporada destaca la diversificacio de
les companyies de creuers que han estat 13 a
Palamds i 6 a Roses. Aixi mateix, Palamds ha
rebut quatre escales inaugurals amb els creu-
ers: Viking Saturn, Spirit of Discovery, Silver
Ray i Viking Sea. Roses també ha rebut 2 es-
cales inaugurals: Seabourn Ovation i llma. A
més, lafluencia més gran descales a Palamds
i Roses ha estat [abril i loctubre, potenciant
la desestacionalitzacio del turisme en tem-

W porada baixa. També hi ha un equilibri amb

la procedeéncia dels creuers, ates que el 50%
venen del mercat nord-america i laltre 50%
de leuropeu.

El port de Palamos va tancar la temporada
de creuers 2024 a la Costa Brava amb larriba-
da del Seabourn Sojourn que porta a bord
460 passatgers la gran majoria dels quals s6n
nord-americans. Aquesta temporada shan
fet 50 escales, incrementant un 2% respecte
a la temporada anterior, i 51.500 passatgers,

| igualant la temporada passada, uns resul-
| tats que mantenen el lideratge del port amb

aquesta activitat a la Costa Brava i la tercera
posici6 a Catalunya. A Amb un total de tret-
ze linies de creuer.

Mentre que el port de Roses ha tancat la
temporada amb 8 escales, el doble que l'any
passat, i 1.500 passatgers, quintuplicant els de
2023, assolint una molt bona temporada en
comparacié a la temporada passada. Amb
un total de sis linies de creuer.

ESTHER ROCA ISART, NOVA DIRECTORA
GeENEeERAL De PORTS De LA GENERALITAT

El passat mes doctubre, Esther Roca Isart
ha estat nomenada nova directora general
de lempresa pUblica Ports de la Generalitat.
El seu nou carrec comporta també la presi-
dencia del Consorci del Port de Portbou i del
Consorci del Port de Matard.

Nascuda a Tarragona lany 1975, Roca és ad-
vocada. Llicenciada en Dret per la Universitat
Pompeu Fabra de Barcelona. Compta amb
un master en Direccid Publica per IEscola
dAdministracio Pdblica de Catalunya (EAPC)
i Universitat Oberta de Catalunya (UOC), i té
estudis despecialitzacio juridica, administra-
cio i sector public i direccié publica.

En Iambit de ladministracid portuaria, ha

desenvolupat diverses responsabilitats en
lentitat Ports de la Generalitat, com a res-
ponsable de larea juridica, directora técnica
i directora adjunta durant el periode 2000-
2024, fins a l'actualitat. També ha exercit de
secretaria del Consell Assessor fins al 2020, i
del Comite Executiu de Ports de la Genera-
litat des del 2005 fins a l'actualitat. A més, ha
estat consellera i secretaria del Consell dAd-
ministracio i de la Junta General dAccionistes
de la societat d'Estiba dels Ports Catalans (ES-
TICAT), des del 2000 fins al 2005.

Esther Roca substitueix Annabel Moreno
que ha estat catorze mesos al capdavant de
Ports de la Generalitat




PANEQUE: "EL PORT DE MATAROD €s UN
EREMPLE DE RESPECTE AL MEDI AMBIENT |

AL PARISATGE”

La consellera de Territori, Habitatge i Transicid
Ecologica, Silvia Paneque i Sureda, nomenada
el mes d'agost, va visitar al setembre mati el
port de Matard, on shan collocat quatre bio-
tops per a ajudar a restaurar la biodiversitat
dins del port, i ha anunciat “un nou projecte
per a installar una vintena més sota els pan-
talans del port”. A més, ha visitat les embar-
cacions de rem Dragon Boat, una modalitat
ideal per practicar esport després de patir un
cancer de mama, aixi com IEscola de vela,
que promou aquest esport entre el jovent.

Diaquesta manera, la consellera ha ressaltat
els vessants mediambiental i social de la ins-
tallacio portuaria de Matard: “és exemple de
respecte al medi ambient i al paisatge”. Dispo-
sa de diferents punts de recarrega de vehicles
electrics, duna banda; i d'un parc fotovoltaic,
de laltra. El port “genera prou energia per a
funcionar completament de manera verda, a
més de generar un plus delectricitat per a la
xarxa’. Ha afegit: “presentem una nova inicia-
tiva proactiva en recuperacié de flora i fauna
marina. Una nova bona noticia del Port de

Matard que, com la ciutat, té fortalesa en in-
novacié i sostenibilitat, que és progrés, creixe-
ment i qualitat de vida”.

La consellera ha destacat que el port de Ma-
tar6 "és referencia per la relacio ciutat i mar,
molt cuidada per al municipi” Ha explicat
que: “hiha un fil de continuitat entre la cultu-
raaMatar6ial seu port. Es un lloc de trobada
de la poblacio” també ha volgut destacar la
transcendencia dels “projectes socials impor-
tants vinculats al rem i al port”.

Paneque ha explicat que “els nous temps
tenen cura del paisatge i del medi ambient,
busquen espais de qualitat per a la gent, ge-
neren sinergies de trobada entre persones
diferents i busquen maneres innovadores
de fer possible tot aix0”. Per aixo “presentem
una nova iniciativa proactiva en recuperacid
de flora i fauna marina. Una nova bona noti-
cia del Port de Matar6 que, com la ciutat, té
fortalesa en innovacio i sostenibilitat, que és
progreés, creixement i qualitat de vida” Ha re-
flexionat sobre el fet que aquestes iniciatives
formen part dels projectes del nou govern

que “vol millorar la vida dels catalans. Cata-
lunya esta en el moment demprendre deci-
sions; hem de superar els reptes i anar cap a
un futur esperancador”.

La gironina Silvia Paneque, és l'actual Conse-
llera de Territori, Vivenda i Transicio Ecologica
i Portaveu del Govern. Llicenciada en Cien-
cies Quimiques i Master en Direccio Tecnica,
va treballar a lempresa privada i al 2011 va
iniciar la seva trajectoria politica.

NETEJA DEL FONS MARIDEL PORT DE LA RAPITA
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L'actuacié mediambiental és una collaboracio
publicoprivada, promoguda per [ONG Ena-
leia amb el suport dAllianz i la collaboracio de
Ports de la Generalitat

La iniciativa semmarca en el Green port de
la Rapita i la campanya Pesca Neta, i potencia
leconomia circular
La neteja del fons marf del port de la Rapita es
va realitzar, un cop acabada la temporada es-
tiuenca, el passat mes de setembre, coincidint
amb el Dia Mundial de la Neteja 2024 (20S).
Lobjectiu de laccié mediambiental és portar
a terme una collaboracié publicoprivada per
netejar el fons mari del port de la Rapita. La
neteja suposa recollir els residus produits per

la mateixa activitat portuaria, arrossegats pels
temporals de mar i pel vent i la pluja des de
terra. Els residus recollits es van enviar a empre-
ses locals, especialitzades en la valoritzacio dels
materials trobats per al seu reciclatge i posterior
transformacio en nous productes sostenibles
COM ara, caiacs, vestits de bany i motxilles, entre
altres, donant una nova vida Uil als materials
mitjangant solucions deconomia circular.

LONG grega Enaleia ha estat la promotora
daquesta accid6 mediambiental amb el suport
dAllianz i la coMaboracio de lfempresa publica
Ports de la Generalitat. Els treballs de neteja van
a carrec dun equip de busseig professional de
les Terres de 'Ebre, format per cinc bussejadors

de lempresa DeltaSub. Enaleia és una ONG
compromesa amb la reduccio dels residus ma-
rins a través de la neteja de fons marins i la crea-
cio d'una economia sostenible. LONG té com
amissio fer sostenible lecosistema mari a través
de solucions deconomia circular, ampliant el
seu radi daccio a la zona costanera de I‘Estat
espanyol, i centrant-se en aquesta ocasié en la
costa catalana.

Reduir la petjada de carboni

El port de la Rapita continua treballant per ser
el primer Green port dels ports de competen-
cia de la Generalitat de Caralunya, en el marc
de la sostenibilitat ambiental. El projecte no tan
sols preveu el monitoratge i el control dels im-
pactes ambientals que pugui generar lactivitat
del port sind també la reduccio de la petjada de
carboni de la infraestructura amb la collocacio
de 1.600 plaques solars als sostres dedificis por-
tuaris que produeixen 650 kW denergia neta a
[any, torretes de servei telegestionades, enllu-
menat LED i punts de recarrega per a vehicles
i vaixells electrics, impulsant lautosuficiencia
energetica, la mobilitat sostenible i leficiencia i
estalvi de recursos energetics. La neteja marina
que es va fer és una nova accié que pretén treu-
re residus de laigua per reciclar-los i donar-los
una nova vida Util com a materials sostenibles.




‘ Noticies d’interes:

per Raul Sanchez www.merca2.es

PLACAS SOLARES €N el MAR,
LA NUEVA INVERSION EN ENERGIAS

LIMPIAS

Las placas solares en el mar han sur-
gido como una nueva inversion en lo
que se refiere a energfas limpias, la tec-
nologia para paneles flotantes se esta
expandiendo mas alla de los lagos y
presas para moverse hacia los océanos.
China es uno de los paises que planea
grandes proyectos frente a su costa
oriental, en este sentido.

Azotado por olas de 10 metros en el
Mar Amarillo de China, a unos 30 ki-
l6metros de la costa de la provincia
de Shandong, dos balsas circulares

que transportaban ordenadas filas de
placas solares comenzaron a generar
electricidad a fines del afio pasado, un
paso crucial hacia un nuevo avance en
materia de energia limpia.

La mayoria de las pruebas iniciales de
energfa solar en el mar se han realizado
a pequefa escala, y ain hay numero-
sos desafios por superar, incluidos los
costes mas altos y los impactos de
las sales corrosivas o los vientos des-
tructivos. Sin embargo, los fabricantes
confian cada vez mas en que la energfa

solar en alta mar puede convertirse en
un nuevo segmento importante en el
sector de las energfas limpias.

«La aplicacion de esta tecnologia es
practicamente ilimitada, porque mu-
chas regiones tienen restricciones en el
uso del suelo terrestre, incluidas partes
de Europa, Africa y Asia, junto con pal-
ses como Singapur y Hong Kong. En
estos lugares, hay un gran interés por
su puesta en marcha», sefiald el di-
rector ejecutivo de Ocean Sun, Borge
Bjorneklett.

LAS PLACAS SOLARES SUPERARAN AL

PETROLEO

Con las previsiones de nuevas
inversiones en energia solar de que
superaran el gasto en produccion
de petréleo por primera vez este
aflo, muchas regiones se enfrentan a
desafios para encontrar terrenos para
instalar placas solares en tierra firme,
ya sea debido a la falta de espacio
disponible, como resultado de un
terreno inhdspito o porque hacerlo
requeriria la deforestacion.

En enero, el proyecto solar flotante
mas grande de EEUU. se puso en
funcionamiento y suministré energia
suficiente para 1.400 hogares a partir
de paneles en la planta de tratamiento
de agua de Canoe Brook en Nueva
Jersey.

Shandong, el centro industrial al sur
de Pekin, planea instalar mas de 11
gigavatios de energia solar en alta
mar para 2025 y, en ultima instancia,
generar 42 gigavatios, mas que la
capacidad de generacion de energia
actual de Noruega. La vecina Jiangsu
tiene el objetivo de agregar 12,7
gigavatios, mientras que provincias
como Fujian y Tianjin también estan
estudiando propuestas. Japén, los
Paises Bajos y Malasia se encuentran
entre otros paises que realizan o
preparan proyectos de prueba.

Sin  embargo, los investigadores
reconocen que se necesitan mMas
estudios de las posibles consecuencias
a largo plazo de cubrir la superficie del

agua con placas solares. Los nuevos
desarrollos en ubicaciones en alta mar
fueron prohibidos en mayo pasado
en medio de preocupaciones sobre
los impactos en los ecosistemas y el
control de inundaciones. La instalacion
solar en Jiangsu que cubria el 70% de la
superficie de un lago fue parcialmente
desmantelado después de que los
funcionarios locales presentaran varias
denuncias.

Los paneles solares oceanicos que
pueden enfrentarse a olas de hasta
cuatro metros podrian estar listos para
su despliegue comercial dentro de un
ano, y los sistemas capaces de soportar

olas de 10 metros de altura tardaran al
menos tres afios en perfeccionarse,
seglin Ocean Sun.

Las placas solares flotantes en forma de
anillo de Ocean Sun, hechos de tubos
de plastico de alta densidad y una
membrana con paneles dispuestos
en toda la superficie, se ondulan con
el movimiento de las olas . SolarDuck
AS, con sede en Rotterdam, monta
paneles en plataformas triangulares
y tiene acuerdos para probar sus
sistemas, incluso en Bahia de tokio y
en un proyecto frente a la costa de la
isla Tioman en Malasia.




PREeCIO De LA INVERSION MAS CARA

El montaje de placas solares en el mar
podria ser alrededor de un 40% mas caro
debido a que se trata de instalaciones mas
complejas y costosos cables submarinos,
segin estimaciones de BloombergNEF. A
diferencia de la energia eolica marina, que
produce mas electricidad que los paneles
en tierra debido a que las rafagas de aire
son mas fuertes y las turbinas mas gran-
des, no hay un beneficio importante para
la generacion de energfa del sol en el mar
en lugar de en la tierra.

«La energia solar en alta mar de alguna
manera es lo peor de ambos mundos»,
dijo Cosimo Ries, analista de Trivium
China. «Se obtienen los costes de instala-
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LA GENERALITAT A LA SEVA
ESTRATEGIA MARITIMA DE CATALUNYA
CONTEMPLA ELS CENTRES D'ACTIVITATS
MARITIMES, ORGANITZATS COM A:
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CENTRES ACADEMIES CENTRES
NAUTICS NAUTIQUES DE BUSSEIG

cién mas altos, pero no se obtiene mayor
potencia de salida«. Es probable que la
energfa solar en el mar termine siendo un
sector de nicho, principalmente en ciuda-
des costeras sin tierra como Singapur, dijo
Ries.

Los defensores de esta fuente de energia
insisten en que la tecnologfa esta mejo-
rando rapidamente y tendra un papel
importante para ayudar a las naciones
con grandes poblaciones y falta de tierra
a frenar las emisiones, como para muchas
economias en desarrollo para satisfacer la
creciente demanda de energia.

Longi Green Energy Technology Co., el
mayor productor mundial de placas sola-

res, esta desarrollando modulos especifi-
camente hechos para las condiciones en
el mar y tiene un estudio en curso en la
provincia de Jiangsu. Si bien considera que
el tamafio del mercado es limitado ahora,
hay «un potencial relativamente grande
para la energfa solar en alta mar«, asegurd
la compafia en una presentacion en una
conferencia en marzo en Xiamen.

Solo China tiene potencial para albergar
alrededor de 700 gigavatios de energia
solar en alta mar, casi la misma capacidad
de generacion de electricidad combinada
de India y Japon, seglin un prondstico de
State Power Investment.

CENTRES
NAUTICS

CATALUNYA
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PReESENTADAS ALEGACIONES AL
"PROYECTO De RD POR €L QUE SEe
MODIFICAN DeTERMINADAS NORMAS
De LA DGMM" DE 14 DeE eENERO 2025

TRANSPORTES,
MOVILIDAD
Y AGENDA
URBANA

El pasado viernes 7 de febrero nues-
tra entidad presentd un conjunto de
consideraciones y propuestas al citado
proyecto de Real Decreto.

Este proyecto incluye modificaciones
normativas en siete reales decretos,
de los que Unicamente dos de ellos
tienen realmente una trascendencia
significativa para nuestro sector, que
son el Real Decreto 875/2014, de 10 de
octubre,, por el que se regulan las titu-
laciones nauticas para el gobierno de
las embarcaciones de recreo y el Real
Decreto 186/2023, de 21 de marzo,
por el que se aprueba el Reglamento
de Ordenacién de la Navegacion Ma-
ritima.

Afadir qué en el afio 2024, el retroceso
total en la cifra de matriculaciones ha
sido de un -14,8%, destacando que el
retroceso ha sido generalizado en to-
dos los segmentos/esloras excepto en
las embarcaciones entre 4,5/5m. de es-
lora que con un crecimiento de +8%,
han pasado de 284 a 308 embarcacio-
nes matriculadas.
ARGUMENTACION Y PROPUESTA
AL REDACTADO DEL ARTICULO 10
DEL REAL DECRETO 875/2014, de 10
de octubre, por el que se regulan las
titulaciones nauticas para el gobier-
no de las embarcaciones de recreo
Al parecer de nuestra entidad y del
colectivo de empresas nauticas que
representamos

SOLICITAMOS:

1) La conveniencia de mantener el tex-
to original del RD 875/2014 y no reali-
zar ninguna modificacion en el mismo.
Articulo 10. Excepciones.

1. Para el gobierno de embarcaciones
a motor con una potencia maxima de
11,26 kilovatios y hasta 5 metros de es-
lora, las de vela hasta 6 metros de eslo-

ray los artefactos flotantes o de playa,
a excepcion de las motos nauticas, no
sera preciso estar en posesion de las
titulaciones reguladas en este real de-
creto, siempre que no se alejen mas de
2 millas nauticas de un puerto, marina
o lugar de abrigo vy la actividad se rea-
lice en régimen de navegacion diurna.
A los efectos de lo dispuesto en este
apartado, los interesados deberan ha-
ber cumplido 18 afios de edad sin que
le sea de aplicacion lo dispuesto en el
apartado 2 del articulo 13 de este real
decreto.

2. No sera necesario cumplir con los
requisitos de edad ni de titulacion re-
gulados en este real decreto a efectos
de la preparacion y participacion en
competiciones  maritimodeportivas
oficiales.

O suprimiendo del nuevo redactado
la mencion que especifica la excep-
cion Unicamente aplicable a uso priva-
tivo y deportivo:

En estos casos, debe tratarse de un uso
privativo y deportivo, no se permitira
que las embarcaciones o artefactos
se alejen mas de 2 millas nauticas del
puerto, marina o playa de salida y la
actividad se realizara en régimen de
navegacion diurna.

2) Por lo que solicitamos quede sin
efecto la propuesta de modificacion
que incluye la propuesta del PROYEC-
TO DE REAL DECRETO POR EL QUE
SE MODIFICAN DETERMINADAS
NORMAS EN MATERIA DE MARINA
MERCANTE” de 14 de enero 2025
JUSTIFICACION:

Todas las actividades de conduccion
sea por el medio que sea, aéreo, terres-
tre 0 maritimo y con cualquier tipo de
vehiculo a motor o sin, entrafian cierto
riesgo.

— El alquiler sin titulacion es la princi-
pal puerta de acceso de nuevos usua-
rios a la ndutica (ver tablas y graficos)
— La viabilidad de numerosas empre-
sas y de muchos puestos de trabajo
dependen en buena medida de esta
exencion de titulacion.

— La eslora de 4,5/5 m. es practica-
mente la Unica que crece y en los Ul-

timos 5 afios, entre el 48 y el 60% son
para alquiler sin titulacion, con lo que
el retroceso del sector seria alin mayor,
sin la excepcion que rige actualmente.
— La siniestralidad, hasta donde co-
nocemos, no esta siendo significativa,
sino mas bien casos puntuales, que
mejorarian notablemente implemen-
tando nuevas medidas de seguridad
en las embarcaciones y formativas
para los usuarios.

Todo ello, sin querer quitar la impor-
tancia y el respeto que nos merecen,
los accidentes acontecidos en estos
aflos, a nuestro parecer, no justifican
una medida tan drastica por lo que
proponemos se implementen una se-
rie de medidas adicionales de obliga-
do cumplimiento para la mejora de la
seguridad:

PROPUESTAS:

— Mejora de la seguridad:

Formacion a los usuarios: De reali-
zacion obligatoria y que nuestra enti-
dad podria costear la creacién de una
pequefa guia / manual con consejos
y recomendaciones basicas de segu-
ridad y navegacion con este tipo de
embarcaciones, que podria supervisar
la DGMM. Se realizarian, en formatos
digital e impreso y las facilitarfamos a
todas las empresas y las empresas de
alquiler las utilizarian, a su vez, para ha-
cer una breve formacion y para entre-
gar a todos sus clientes.

Proteccion de hélices: De instalacién
obligatoria, mediante dispositivos ho-
mologados

Geolocalizacion activa: De instala-
cién obligatoria, mediante control re-
moto por la empresa arrendadora
Limitar la capacidad a 4 ocupantes
adultos o 3 adultos + 2 nifos o 2 adul-
tos y 3 nifos.

ARGUMENTACION Y PROPUESTA
AL REDACTADO DEL ARTICULO 9
DEL REAL DECRETO 186/2023, de
21 de marzo, por el que se aprueba
el Reglamento de Ordenacion de la
Navegacion

Al parecer de nuestra entidad y del
colectivo de empresas nauticas que
representamos exponemos:
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SOLICITAMOS:

1) Consideramos conveniente modifi-
car el texto propuesto para el punto
2.d.e del articulo 9

Cuatro. Se da nueva redaccion al arti-
culo 9 del RD 186/2023:

«Articulo 9. Supuestos de autorizacion
expresa para el despacho de buques y
embarcaciones de recreo.

2. Para la autorizacion del cambio tem-
poral del uso privado de un buque o
embarcacién de recreo a otro comer-
cial se exigira el cumplimiento de los
siguientes requisitos:

“e) Durante el perfodo de uso comer-
cial, el buque o embarcacién de recreo
estara gestionado por una empresa
dedicada al arrendamiento nautico o,
en su caso, con capacidad para asumir
las responsabilidades de este apartado.
Corresponde a la empresa asumir la
gestion del despacho de estos buques
o embarcaciones durante el tiempo
de uso comercial, asi como solicitar
la anotacion en el registro de buques,
con indicacion del periodo que com-
prende.

En ningln caso se podra utilizar el
buque o embarcacién para una ac
tividad distinta del arrendamiento
nautico regulado en la Ley 14/2014, de
24 de julio, de Navegacion Maritima.
Tampoco el propietario del buque o
embarcacién ni persona relacionada
con él podra llevar a cabo su gobierno
durante el periodo de cambio tempo-
ral de uso. Salvo cuando la gestion del
buque o embarcacion se lleve a cabo
por una empresa de arrendamiento
nautico, correspondera al arrendata-
rio la contratacion del patrén o, en su

caso, la dotacion.

No se autorizara el cambio temporal
del uso privado a comercial a las mo-
tos nauticas. »

2) Por lo que solicitamos se supriman
las partes tachadas del punto 2.d.e del
articulo 9:

En ningln caso se podra utilizar el bu-
que o embarcacion para una actividad
distinta del arrendamiento nautico
regulado en la Ley 14/2014, de 24 de
julio, de Navegacion Maritima.

No se autorizara el cambio temporal
del uso privado a comercial a las mo-
tos nauticas. »

JUSTIFICACION:

Las embarcaciones de lista 7% de eslo-
ra superior a 8 m. y las motos nauti-
cas, necesariamente han tenido que
liquidar el Impuesto especial sobre
determinados medios de transpor-
te, conocido como “lmpuesto de
matriculacion” (IEDMT), por lo que

en conclusion de lo expuesto, el uso
privativo, con caracter esporadico, de
buques o embarcaciones dedicados
a arrendamiento o charter nautico en
aguas territoriales espafiolas, por sus
propietarios o socios administrado-
res residentes en Espafia o titulares de
establecimientos situados en Espafia,
es posible desde el comienzo de la
actividad, si se ha abonado el [EDMT,
o bien a partir de los cuatro afios de
la primera matriculacion definitiva en
Espafia o, si el buque o embarcacion
esta abanderado en otro pabellén,
desde el inicio de la actividad en aguas
territoriales espafiolas. Todo ello, na-
turalmente cumpliendo la normativa
compendiada en la IS 3/2020 y las obli-
gaciones fiscales correspondientes a la
actividad.

Los propietarios o socios administra-
dores residentes en Espafia o titulares
de establecimientos situados en Espa-
fa pasan, de forma esporadica, a ser
los usuarios del buque o la embarca-
cién de charter, en las mismas condi-
ciones y con los mismos requisitos de
titulacion exigidos para el ejercicio del
arrendamiento o charter nautico.

En resumen,

— Fiscalidad: Estando abonado el IEM-
DT no vemos impedimento alguno
para que su propietario pueda utilizar
su embarcacion 0 moto nautica.

— Discriminacion propietarios motos
nauticas: El propietario de una embar-
cacion y de una moto nautica debe-
rian tener ambos los mismos derechos
a poder arrendar sus bienes
PROPUESTAS:

— Supresion de los textos tachados de
la propuesta de redactado del punto
2.d.e del articulo 9:
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La facturacio electronica sera obligatoria
per a les empreses i autonoms (amb seu
fiscal a l'estat espanyol) amb una factu-
racio anual inferior als 6 milions deuros
a partir de I'1 de juliol de 2025. Aixi ho
estableix el Reial Decret 1007/2023, de
5 de desembre que determina els re-
quisits que han d'adoptar els sistemes i

Assessoria nautica

, . per Escura, wvyw.escura.com

La FActuracio eLeccronica sera |
OBLIGACOrNa Per a empPreses | auconoms
a Parcir be U1Dbe guLioL De 2025

els programes informatics o electronics
que suportin els processos de facturacid
d'empresaris i professionals, aixi com l'es-
tandarditzacié de formats dels registres
de facturacio.

A més de la lluita contra el frau i l'eva-
sio fiscal, aquests sistemes permetran
avancar en la digitalitzacié de les em-

preses i millorar els serveis d'assistencia
que 'Agencia Tributaria presta als contri-
buents, oferint a aquests la possibilitat,
de descarregar les operacions, facilitant
aixi la confeccié dels llibres registre fiscals
i els models tributaris.

OBULIGACIO DEL REGISTRE DE
JORNADA PER MITJUANS DIGITALS

Sesta elaborant per part del Govern
i els Agents Socials (Empreses i
Sindicats)  lelaboraci6  conjunta
d’'una norma sobre la reduccié de la
jornada laboral, que comporta canvis
en la normativa sobre el Registre de
Jornada, lentrada en vigor de la qual

esta prevista per al 2025.

Normativa d'aplicacio

RD Llei 8/2019. Norma que recull
l'obligatorietat del Registre de jornada
Articulo 349 de [I'Estatut dels
Treballadors. Desenvolupa lobligacié
i com realitzar el registre i la seva
conservacié durant 4 anys

Nous canvis en el Registre de jornada.
Obligatorietat de mitjans digitals.

La nova normativa relativa al Registre
de Jornada, comporta un canvi
substancial en els mitjans per a dur
a terme el Registre de jornada, sent
obligatori el realitzar el mateix per
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mitjans digitals, tal com es reforma
Iarticulo 34.9 Estatut dels Treballadors.
Lempresa mantindra un registre diari
dejornada, realitzat per mitjans digitals,
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NOVES OBULIGACIONS EN MATERIA DE
REGISTRE De JORNADA.

— NO ES PERMET L'US DEL PAPER PER AL REGISTRE DE JORNADA.

— OBLIGATORI ['US DE MITJANS DIGITALS PER AL REGISTRE DE JORNADA

— LES PERSONES HAN DE REALITZAR EL REGISTRE DE MANERA PERSONAL | DIRECTA A LINICI | FI DE LA JORNADA
— PERMETRE QUE EL SISTEMA IDENTIFIQUI AL TREBALLADOR/A SIGNANT

— ACCES IMMEDIAT | EN REMOT PER LA INSPECCIO DE TREBALL.

— ACCES IMMEDIAT | EN REMOT PER LA REPRESENTACIO LEGAL DELS TREBALLADORS.

Sancions per incompliment
Les sancions per incompliment en matéria de jornada es qualifiquen com a GREUS, amb els corresponents imports, aguestes san-
cions s'imposen per cada infracci detectada per cada persona.

GRAU IMPORT €

— MINIM 751 a 1500 euros

— MITJA 1507 a 3.750 euros
— MAXIM 3.751 a 7.500 euros

Recomanacions

— Implementacié immediata. Canvii a un model digital davant de l'entrada en vigor de la norma.

— Definicié de politica interna. Estableixi una politica clara de registre de jornada, determini sancions pel seu incompliment.

— Formacio. Duu a terme formacié amb la seva plantilla per a s del nou sistema de fitxatge

— Compliment de la Llei de Proteccio de dades. El nou sistema permetra ha de complir amb la normativa de proteccio de dades.
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‘ Assessoria en Marqueting

per Izando Services, www.izandoservices.com

INTELIGENCIA ARTIFICIAL €N LAS

EMPRESAS

izando
services

A medida que pasa el tiempo, la in-
teligencia artificial se ha convertido
en una herramienta de uso diario, ya
sea por su facilidad de uso o por sus
respuestas inmediatas y concisas. A di-
ferencia de un buscador principal, que
ofrece una amplia variedad de infor-
macion, muchas veces no consegui-
mos encontrar la respuesta o el dato
exacto que estamos buscando, por lo
que optamos por una opcién mas ra-
pida y eficaz, como lo es la IA.

En el ambito empresarial, la inteligen-
cia artificial permite a los empleados
centrarse en tareas mas estratégicas y
creativas, con el objetivo de mejorar la
eficiencia, eficacia y productividad. Por
ello, muchas empresas han implemen-
tado la IA para optimizar una amplia
variedad de tareas, desde automatiza-
ciones de rutina hasta la toma de de-
cisiones informadas, todo esto para la
mejora continua de la experiencia del
cliente y la reduccion de errores.
Beneficios de la Implementacion de la
IA en el Ambito Empresarial

Uno de los principales beneficios de
la implementacion de la IA en el am-
bito empresarial es que permite a las
empresas conocer mejor a sus clien-
tes. Ademas, facilita la automatizacion
de tareas y procesos mas complejos,
como el andlisis de grandes volimenes
de datos. Incluso se puede utilizar en
areas como el marketing digital, redes
sociales, email marketing y atencion al
cliente, lo que supone una gran ven-
taja respecto a la competencia. En
resumen, esta tecnologia se ha vuelto
clave para el desarrollo actual de una
amplia variedad de empresas, ya sea
por su eficiencia o por el aumento de
la productividad en los procesos em-
presariales.

Entre las méas destacadas estarian: Cha-
pple, ChatGpt y GitHub Copilot
Herramientas de Inteligencia Artifi-
cial para Empresas

— Chapple: Es una plataforma integral
de IA disefiada para facilitar la creacion
de contenidos. Este sistema combina

herramientas avanzadas de genera-
cién de textos, imagenes e incluso
chatbots, todo en un mismo lugar. Su
principal objetivo es optimizar los pro-
cesos creativos, simplificar el trabajo y
adaptarse a una variedad de necesi-
dades, como marketing, creacion de
blogs, generacion de contenido multi-
linglie y mas.

Funciones:

Generacion de texto

Creacion de imagenes y contenidos
para redes sociales

Generacion de cddigos para lengua-
jes de programacion

Chatbots personalizados

— ChatGPT: Es un chatbot avanzado
de inteligencia artificial desarrollado
por OpenAl, disefiado para procesar
y generar textos en lenguaje natural.
Esta basado en la arquitectura GPT
(Generative Pre-trained Transformer),
que utiliza aprendizaje profundo para
comprender y responder a preguntas,
mantener conversaciones, escribir tex-
tos, resolver problemas y realizar tareas
relacionadas con el lenguaje.

Funciones:

Resolucion de dudas y consultas
Generacion de contenido

Asistencia educativa

Soporte técnico y profesional
Andlisis y critica

Simulaciones de juegos

— GitHub Copilot: GitHub, propie-
dad de Microsoft, es un entorno de
desarrollo nativo impulsado por inte-
ligencia artificial en colaboracion con
OpenAl. Este asistente ayuda a los de-
sarrolladores  sugiriendo fragmentos
de cédigo y funciones mientras escri-
ben. Actlia como un compafiero de
programacion, ofreciendo sugerencias
textuales basadas en el cédigo que se
haya escrito.

Funciones:

Autocompletado de codigo
Generacion de funciones y métodos
a partir de comentarios o descripcio-
nes de alto nivel

Soporte para varios lenguajes de pro-
gramacion

Contextualizacion

Ayuda en la resolucion de errores




La inteligencia artificial (IA) tiene un
enorme potencial para impulsar la in-
novacion empresarial, optimizar ope-
racionesy transformar profundamente
la forma en que trabajan las empresas.
Para aprovechar al maximo estas ven-
tajas, es fundamental identificar las he-
rramientas de |A mas adecuadas para
cada caso de uso. A continuacion, se
presentan algunas herramientas des-
tacadas segun su aplicacién especifica:
— Guru: Cuenta con un software de
gestion del conocimiento de busque-
da de IA para empresas

— Fireflies.ia: Mejor plataforma IA para
resumir

— Otterai — Mejor herramienta de
toma de notas impulsada por IA.

— Grammarly — Mejor asistente de
escritura de A

— Plus Al — Mejor herramienta de IA
para disefiar presentaciones.

— Lavender — Mejor herramienta de
IA para gestionar correos electronicos.
— Optimove — Mejor plataforma de
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|A para crear campanfas de marketing
personalizadas.

— Jasper — Mejor herramienta de
creacion de contenido de IA.

— Tidio — Mejor herramienta de IA
para mejorar el servicio al cliente.

Para elegir la herramienta adecuada,
es fundamental establecer objetivos y
requisitos claros, ya que estos seran de-
terminantes en la seleccion. Existen di-
versas herramientas capaces de poten-
ciar a las empresas, entre las cuales se
encuentran asistentes para la gestion
de correo electrénico, generacion de
contenido, gestién del conocimiento
e incluso herramientas de marketing.

Empresas que han implementado la
IA en sus procesos de gestion:
Podemos destacar varios ejemplos
de empresas que han integrado la in-
teligencia artificial en sus procesos y
operaciones, logrando optimizar su
gestion y aumentar su eficiencia. A
continuacion, algunos casos:
Amazon: Uno de los gigantes en tec
nologfa utiliza la IA para personalizar
las recomendaciones de productos
en funcion del historial de compra y
preferencias. Ademas, ha desarrollado
un sistema de |A para optimizar sus
procesos de almacenamiento y distri-
bucién, con lo que ha reducido costes
y tiempo de entrega.

Tesla: Mundialmente conocida por su
innovacion, ha integrado la IA en sus
vehiculos para desarrollar capacidades
de conduccién automatica, mejoran-
do el disefio y la eficiencia en la pro-
duccion de sus automoviles eléctricos.
Google: La multinacional ha apostado
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por la IA en multitud de sus productos
y servicios: desde su motor de busque-
da hasta su plataforma de publicidad.
Netflix: Ha implementado algoritmos
de IA para personalizar las recomen-
daciones de contenido seglin los inte-
reses y comportamientos de visualiza-
cion de sus usuarios.

La inteligencia artificial se ha conver-
tido en una herramienta esencial no
solo para el uso educativo sino tam-
bién para el ambito empresarial, im-
pulsando la innovacion, la eficiencia,

la productividad Su capacidad para
automatizar tareas, analizar datos y
personalizar experiencias permite a las
empresas optimizar sus operaciones y
ofrecer mejores servicios a los clientes.
Ejemplos mencionados anteriormen-
te, como Amazon, Tesla, Google y
Netflix demuestran cémo la IA trans-
forma sectores clave, mientras que he-
rramientas especificas como ChatGPT,
GitHub Copilot y Jasper facilitan pro-
Cesos creativos, téCnicos y estratégicos.
La correcta implementacion de la IA
es clave para mantenerse competitivo
en un mercado en constante evolu-
cion.
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Hem iniciat el 2025, signant un acord de pa-
trocini amb Ports de la Generalitat.

Lacord subscrit per la Esther Roca Directora
de Ports de la Generalitat, i Miquel Guarner,
Secretari General del Cluster Nautic Catala, té
coma finalitat principal que Ports de la Gene-
ralitat s'identifica i dona suport a les accions
del Cluster Nautic Catala en pro de la Indus-
tria Nautica Catalana i de les seves empreses,
i per tal de contribuir des de [Administracid
portuaria catalana a la difusio a la ciutadania
de la societat de loci actiu, seguint un model
de creixement sostenible com a base per as-
segurar el futur daquest sector, i com a part
patrocinadora, de les nostres activitats, de
les que comparteix objectius amb la nostra
associacio, com el foment de la nautica des-
barjo, la promocio per al desenvolupament

Acord i convenis de col-laboracié

CONVENIDeEe PATROCINIAMB PORTS
De LA GENERALITAT

de la innovacid, la investigacio |, la recerca en
[activitat de la indUstria nautica. Tots, a fi de
treballar per un model sostenible com a base
daquesta indUstria i fer més visible la seva as-
sociacié i els seus projectes entre la societat.
Ports de la Generalitat també fa seus els se-
glients objectius del Cluster Nautic Catala,
com:

a) Promoure el desenvolupament del turis-
me nautic de qualitat.

b) Fomentar el Distintiu de Qualitat Me-
diambiental Nautica (DQN) entre els asso-
ciats.

¢) Impulsar la innovacié i femprenedoria del
sector mitjancant el “projecte Innovanautica”
d) Treballar per un model de creixement sos-
tenible com a base per assegurar el futur de
micro, petites i mitjanes empreses del sector

nautic desbarjo.

e) Preservar el medi mari, la sostenibilitat i
leconomia blava, a través de [Associacid Mar
Blau.

CONVENIDeEe
evece BCN

Un altre conveni de collaboracio a inicis
del 2025, ha estat amb la Consignataria
EVGE BCN, per al transport dembar-
cacions a través de la seva representada
TAILORED YACHTING SOLUTIONS
(TYS).

Lacord va ser signat a la seu del Cluster
Nautic Catala, per Eulalia Arana, Directo-

COL-LABORACIO AVB

ra d'Evge Bcn i per Miquel Guarner, se-
cretari general del Cluster Nautic Catala.
Tots dos responsables confien que des-
prés de la difusié de l'acord, aquest sera
ben rebut tant pels armadors com pels
professionals del sector nautic.

Tailored Yachting Solutions, TYS esta
especialitzada en el trasllat de tot tipus
dembarcacions arreu del mon, per aixo
els armadors podran disposar d'un im-
millorable servei de gran qualitat, efica-
cia i puntualitat.

Aquest servei podra ser contractat di-
rectament pels armadors, aixi com pels
professionals del sector nautic, ja sigui
tant en el moment de la venda de l'em-
barcacié com també un servei addicio-
nal per als seus clients.

A més, de la tranquillitat i la confianga
proporcionada per aquesta empresa

lider en els serveis de transport dem-
barcacions, les empreses associades
a ADIN-CLUSTER NAUTIC gaudiran
d'unes condicions especials i exclusives.
En opini¢ de, Miquel Guarner, secretari
general del Cluster Nautic Catala “Estem
molt emocionats per aquesta collabo-
racié amb TYS i EVGE. Aquest conveni
no sols facilitara el transport dembar-
cacions, sind que també obrira noves
oportunitats per als nostres membres i
enfortira el sector nautic a Catalunya”.
Mentre que per part dEulalia Arana,
Directora d'EVGE: “Aquest acord repre-
senta un pasimportant per oferir un ser-
vei integral i de qualitat en el transport
dembarcacions. Estem compromesos a
treballar junts per garantir que cada tras-
llat es faci de manera eficient i segura.”

CONVENIDE COL-LABORACIO AMB HGéNCIH’
CATALUNWYA (en cramicacio)

TRIBUTARIA DE

En la data de tancament, daquesta edicio,
estem gestionant un Conveni de Colla-
boraci amb IAGENCIA TRIBUTARIA DE
CATALUNYA, amb la finalitat de que tots
els nostres associats, migangant una de-
claracié responsable, puguin adherir-se al
conveni per tal de poder fer el pagament

dels impostos en representacio de tercers.
Ens han comunicat des de [Area d'Estrate-
gia, Relacions Externes i Comunicacio de
'AGENCIA TRIBUTARIA DE CATALUN-
YA del Departament d’Economia de la
Generalitat de Catalunya, que estan pro-
cedint a la redaccié de lesmentat acord

de collaboracié del que tan aviat quedi
formalitzat us informarem puntualment.

® ® Agéncia Tributaria
® deCatalunya
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