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EDITORIAL

ESPERIT DE PROGRES I
ADAPTACIO

Benvolguts socis i amics,

Amb l'arribada de |'estiu, la nostra acti-
vitat ha estat encara més frenética que
mai, i per aixd aquest setembre em
plau adrecar-me a vosaltres amb espe-
rit d'optimisme i compromis. Malgrat
que el 2025 ha mostrat algunes dificul-
tats en la venda d'embarcacions noves,
cal posar en valor les moltes iniciatives
i ambits del sector nautic que evolucio-
nen positivament i que evidencien la
nostra capacitat d'adaptacio i resilién-
cia.

Els serveis nautics —com el lloguer,
la reparacié i manteniment, i les acti-
vitats aquatiques— estan experimen-
tant un creixement sostingut. El canvi
d'habits dels consumidors, que opten
cada vegada més per models flexibles
i sostenibles com el pagament per Us,
obre oportunitats que hem de saber
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aprofitar. Es en aquest escenari que el
CLUSTER NAUTIC — ADIN reforca el
seu compromis amb tots vosaltres.
Continuem apostant per iniciatives de
dinamitzacié dels sector com son les
diferents fires i salons nautics, i la for-
macidé comercial i de gestié per a les
nostres empreses, com la que hem fet
al marg sobre “La Venda Nautica a I'Era
Digital” o com la que farem al novem-
bre sobre “Com aplicar la Intel-ligéncia
Artificial al sector nautic”, alhora que
hem intensificat les accions per atrau-
re nous usuaris, a través de campanyes
que posen l'accent en el mar com a es-
pai d’oci, benestar i sostenibilitat.

El nostre entorn esta canviant, pero el
nostre rumb es manté ferm: volem un
sector nautic viu, modern i arrelat al te-
rritori. | aixd només és possible amb el
vostre suport, la vostra passié i el vos-
tre compromis.

En nom del CLUSTER NAUTIC - ADIN,
us agraeixo de tot cor la vostra con-

Amadeu Nunez Roig,
President Cluster Nautic Catala By
ADIN

fianca i us encoratjo a seguir avangant
plegats, amb el vent a favor i els ulls
posats en |'horitzd.

Una cordial salutacié i molt bona tem-
poradal!

Amadeu Nuiiez Roig
President

Miquel Guarner i Alabort, Secretari General
Cluster Nautic Catala By ADIN

FORMACIO I SUPORT PER A
UN SECTOR EN EVOLUCIO

Benvolguts socis i amics,

Ens trobem en un moment de transformacié
profunda del sector nautic. Tot i les dificul-
tats que molts esteu vivint, especialment en
lambit de la venda dembarcacions, des del
CLUSTER NAUTIC - ADIN mantenim la con-
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viccid que només mitjangant el coneixement,
ladaptacio i la innovacio podrem continuar
avangant i aprofitant les noves oportunitats.
Per aquest motiu, hem posat en marxa una
série d'iniciatives que us ajudin a afrontar amb
exit els nous reptes del mercat. Una de les més
destacades és el curs de técniques de venda
nautica en lera digital, pensat per adaptar-se
als nous habits dels consumidors i oferir eines
practiques per incrementar la competitivitat
de les empreses.

També avancem en la linia de la seguretat i
la sostenibilitat, amb noves edicions del curs
de prevencio de riscos laborals especific per
al sector nautic, i la consolidacié del curs de
bones practiques mediambientals. Aquests
programes no només milloren el dia a dia de
les empreses, sind que també contribueixen a
una millor imatge de la nostra activitat davant
la societat.

I no ens aturem aqui. El nostre marketplace
wwwalamarnauticacom continua creixent
com a plataforma digital de referéncia per a la
promocio i venda de serveis i productes nau-
tics. A més, aquest any tornem amb els nos-
tres microstands al Salé Nautic de Barcelona
per aquells socis que vulgueu sumar-vos-hi i
aprofitar aquest esdeveniment.

Des del CLUSTER NAUTIC - ADIN us diem
clarament: no esteu sols. Compteu amb no-
saltres, avui més que mai. Estem aqui per aju-
dar-vos a navegar aquest mar canviant amb
eines concretes, sUport constant i una visié de
furur.

Rebeu una salutacio cordial i desitjo que tin-
gueu una temporada reeixidal

Miquel Guarner
Secretari General

Redaccié: Miquel Guarner

Secretari General Cluster Nautic Catala By ADIN

Les opinions son exclusiva responsabilitat dels signants i I'opinié de CLUSTER
NAUTIC CATALA no té necessariament que coincidir.

Disseny i maquetacié: Leni Fernandez
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INFORME DEL SECTOR

EVOLUCIO DE LES MATRICULACIONS GENER-AGOST 2025;
SENYALS DE RESISTENCIA DEL MERCAT A CATALUNYA
DINAMISME DEL SEGMENT DE PARTICULARS A ESTAT.

ENTRE GENER I AGOST DE 2025, LES NOVES MATRICULACIONS RETROCEDEIXEN
LLEUGERAMENT A CATALUNYA (-1,2%) I AL CONJUN'T DE I'ESTAT (-5,6%), AMB UN
COMPORTAMENT POSITIU DEL MERCAT DE PARTICULARS (LLISTA 79 QUE COMPENSA
PARCIALMENT LA CAIGUDA DEL LLOGUER (LLISTA 6°).

TITULARS

® Mercat de particulars (llista 7%): creix a tot |'Estat +3,5% i a Catalunya +10,4%

* Mercat de lloguer (llista 6%): retrocedeix a |'Estat —20,8% i a Catalunya —15,8%

e Pes del lloguer (llista 6% sobre el total de noves: Estat 31,3% - Catalunya 37,8%

® Pes del canal particular (llista 77) sobre el total de noves: Estat 68,7% - Catalunya 62,2%

® Mercat d'ocasid (unitats): cau a I'Estat —8,0% i a Catalunya —17,5%

® Pes de I'ocasié sobre el conjunt de vendes (noves + ocasid): Estat 68,3% - Catalunya 72,6%

e Rati d'ocasiod per cada nova: a |'Estat 2,16x - a Catalunya 2,64x

e Comportament per eslores: a Catalunya destaca 8,01-12 m (+6,7%); a |'Estat creixen les <4 m (+26,5%) i corregeixen
4,01-6 m (-9,2%)

Barcelona, Setembre 2025. To positiu amb demanda sostin-
guda dels particulars (llista 7%) i ajust del lloguer (llista 6%).

Entre gener i agost de 2025, les noves matriculacions retro-
cedeixen lleugerament a Catalunya (649 vs 657; —1,2%) i tam-
bé al conjunt de I'Estat (4.063 vs 4.302; —5,6%). Limpuls del
segment particular (llista 7) compensa parcialment la mo-
deracié del lloguer (llista 6% i ajuda a estabilitzar el mercat.

Resultats a |'Estat (gen-agost 2025)

* Noves (TOTAL): 4.063 vs 4.302 (—5,6%).
e Llista 72 (particulars): 2.790 vs 2.695 (+3,5%).
e Llista 6 (lloguer): 1.273 vs 1.607 (—20,8%).

Per tipologia (Espanya)
* Motos aquatiques:

® Rigides:

e Semirigides:

¢ Neumatiques:

* Vela:

1.231 vs 1.426 (—13,7%).
1.688 vs 1.780 (—5,2%).
473 vs 537 (=11,9%).
456 vs 327 (+39,5%).
135 vs 143 (=5,6%).

Ranquing estatal: 2025 2024 %

® Barcelona (473 -> 466; +1,5%)

¢ Alacant (441 -> 364, +21,2%)
® Palma Mallorca (390 -> 534; —27,0%)
e Cartagena (378 -> 231; +63,6%)
¢ Almeria (207 -> 220; —5,9%).
Promotor de
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El creixement de llista 72 reflecteix confianca del consumi-
dor en eslores mitjanes i producte d'Gs familiar. El lloguer
modera noves altes per costos operatius i una inversié més
selectiva en flota. Per tipologia, destaquen les neumatiques
a l'alca en I'ambit estatal, mentre que motos, semirigides i
vela cedeixen terreny.

Resultats a Catalunya (gen-ag 2025)

* Noves (TOTAL): 649 vs 657 (—1,2%).
e Llista 72 (particulars): 404 vs 366 (+10,4%).
e Llista 6° (lloguer): 245 vs 291 (—15,8%).

Per tipologia (Catalunya)
* Motos:

® Rigides:

* Semirigides:

¢ Neumatiques:

* Vela:

233 vs 214 (+8,9%).
283 vs 286 (—1,0%).
77 vs 84 (-8,3%).
23vs 34 (=32,4%).
32vs 35(-8,6%).

Repartiment territorial Catalunya (pes 2025):

¢ Barcelona 72,9%
® Palamds 17,3%
e Tarragona 9,9%.

El canal particular sosté el mercat catala; creix la demanda
de producte versatil i de manteniment contingut. El lloguer
ajusta ampliacions de flota per rendibilitat esperada i cos-
tos. Barcelona concentra prop de tres quartes parts de les
altes, amb Palamds i Tarragona estabilitzant segments con-
crets i eslores de rotacio alta.
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Distribucié per eslores (sense motos)
Catalunya (Capitanies de Palamés, Barcelona i Tarragona)

Eslora 2025 2024 % Var.
<4,00m 40 48 -16,7%
4,01-6,00 m 100 124 -19.4%
6,01-8,00 m 164 169 -3,0%
8,01-12,00 m 80 75 6,70 %
12,01-15,00 m 19 20 -5,0%
15,01-20,00 m 10 6 66,70 %
> 20,00 m 3 1 200,00 %
Subtotal (embarcacions sense motos) 416 443 -6,1%
Motos aquatiques 233 214 8,90 %
TOTAL general 649 657 -1,2%
Espanya (totes les Capitanies)
Eslora 2025 2024 % Var.
<4,00m 597 472 26,50 %
4,01-6,00 m 979 1078 -9.2%
6,01-8,00 m 769 802 -4,1%
8,01-12,00 m 334 359 -7.0%
12,01-15,00 m 99 105 -5,7%
15,01-20,00 m 39 44 -11,4%
> 20,00 m 15 13 15,40 %
Subtotal (embarcacions sense motos) 2832 2873 -1,4%
Motos aquatiques 1231 1426 -13,7%
TOTAL general 4063 4302 -5,6%

e A Catalunya: 8,01-12 m avancga (+6,7%) mentre que <4 m i
4,01-6 m corregeixen després d'un 2024 alt; els canvis inten-
sos a 15,01-20 m i >20 m responen a volums petits.

® A escala estatal: destaca el creixement de <4 m (+26,5%)
—entrada accessible— i la moderacié de 4,01-6 m (=9,2%).

Mercat d'ocasié (venda d’embarcacions)

Ambit 2025 2024 % Var.
Catalunya 1716 2079 -17,5%
Espanya 8771 9530 -8,0%

Ratis d'ocasié sobre noves:
e Catalunya: 2,64x (1.716/649)
e Espanya: 2,16x (8.771/4.063).

L'ocasid continua sent porta d'entrada i palanca de reno-
vacié; el retrocés vs 2024 reflecteix normalitzacié postpic i
disciplina de preus.

Ratis clau (mercat lloguer i particulars)
Pes del lloguer (llista 6% al total de noves:

e Catalunya: 245/649 = 37,8%

e Espanya: 1.273/4.063 = 31,3%.
Pes del mercat de particulars (llista 7°):
e Catalunya 62,2%

® Espanya 68,7%.

A Catalunya el lloguer (llista 6% té més pes que a la mitjana
estatal (37,8% vs 31,3%) per la major concentracié d'empre-
ses de xarter i destinacions turistiques nautiques; al conjunt
d'Espanya hi ha més zones sense lloguer i amb més compra
particular.”

DECLARACIONS:

AMADEU NUNEZ, PRESIDENT DEL CLUSTER
NAUTIC CATAILA: “Tot i I'entorn exigent, veiem
simptomes consistents: el mercat de particulars avanga

i alguns segments mostren millora. Des del Cluster
treballem per reforcar la competitivitat i una nautica
responsable i innovadora, alineada amb la preservacié del

nostre litoral.”

MIQUEL GUARNER, SECRETARI GENERAL
DEL CLLUSTER NAUTIC CATAILA: "Les dades

de gener-agost confirmen una evolucié desigual pero
positiva en diversos ambits. Continuarem impulsant la
formacié, la digitalitzacié i la cooperacié empresarial per
consolidar un creixement sostenible del sector.”

SOBRE:

CLUSTER NAUTIC CATAIA: ADIN, I'Associacié
d’empresaris d'Industries, Comerg i Serveis Nautics,
constituida al 1969, i al 2009 promotora del CLUSTER
NAUTICA CATALA, aglutina i defensa els interessos de
mes de 200 empreses, de les diverses associacions i
entitats del sector nautic que representa.

Mes informacié: M. Guarner — info@clusternautic.cat -
www.clusternautic.cat

Tel. 615 64 3379 - 93 233 24 31




\ CLUSTER

. CLUSTER

NAUTIC Embarcacions NOVES - CAT NAUTIC Embarcacions OCASIO - CAT
CATALA pERiODE GENER-AGOST CATALA  pERIODE GENER-AGOST
T Setembre 2025 T Setembre 2025
PITANIA z % CAPITANIA
CAPITANIA TOTALNOVES | *SAPmama/ CAPITANIA TOTAL OCASIO PN
2025 2024 % 2025 2024 2025 2024 % 2025 2024
BARCELONA 473 466 15% 72,9% 70,9% BARCELONA 740 891 -16,9% 43,1% 42,9%
PALAMOS 112 125 -10,4% 17,3% 19,0% PALAMOS 704 852 -17,4% 41,0% 21,0%
TARRAGONA 64 66 -3,0% 9,9% 10,0% TARRAGONA 272 336 -19,0% 15,9% 16,2%
TOTAL 649 657 1,2% 100,0% | 100,0% TOTAL 1.716 2.079 -17,5% 100,0% | 100,0%
CAPITANIA BB %Ci?:::::\ll:/ CAPITANIA LIRS %Cil;r:::NN\I!AA/
2025 2024 % 2025 2024 2025 2024 % 2025 2024
BARCELONA 181 196 7,7% 73,9% 67,4% BARCELONA 643 762 -15,6% 40,8% 40,1%
PALAMOS 49 68 27,9% 20,0% 23,4% PALAMOS 668 809 17,4% 42,4% 42,6%
TARRAGONA 15 27 -44,4% 6,1% 9,3% TARRAGONA 264 327 -19,3% 16,8% 17,2%
TOTAL 245 291 -15,8% 100,0% 100,0% TOTAL 1.575 1.898 17,0% 100,0% 100,0%
% CAPITANIA % CAPITANIA
CAPITANIA LLISTA 72 CATALUNYA/ CAPITANIA VELA CATALUNYA/
2025 2024 % 2025 2024 2025 2024 % 2025 2024
BARCELONA 292 270 8,1% 72,3% 73,8% BARCELONA 97 129 -24,8% 68,8% 71,3%
PALAMOS 63 57 10,5% 15,6% 15,6% PALAMOS 36 43 -16,3% 25,5% 23,8%
TARRAGONA 49 39 25,6% 12,1% 10,7% TARRAGONA 8 9 -11,1% 5,7% 5,0%
TOTAL 404 366 10,4% 100,0% 100,0% TOTAL 141 181 22,1% 100,0% 100,0%
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Embarcacions NOVES,

per TIPUS - CAT
CATALA PERIODE GENER-AGOST

NAUTIC

CLQSTER Embarcacions OCASIO - ESP

CATALA PERIODE GENER-AGOST

o In Gorrnitnt

[ by ADIN] Setembre 2025 [ by ADIN] Setembre 2025
MOTOS % TOTAL TOTAL TOTAL CAPIT/
CAPITANIA CAPITANIA ESPANA
2025 2024 % 2025 2024
BARCELONA 107 92 16,3% 45,9% 43,0% PALMA MALLORCA 1.002 975 2,8% 49,5% 48,2%
PALAMOS 87 80 8,7% 37,3% 37,4% BARCELONA 740 891 -16,9% 36,5% 44,0%
TARRAGONA 39 42 71% 16,7% 19,6% PALAMOS 704 852 -17,4% 34,8% 42,1%
TOTAL 233 214 8,9% 100,0% 100,0% ALICANTE 629 684 -8,0% 31,1% 33,8%
CARTAGENA 542 600 -9,7% 26,8% 29,6%
T RIGIDES % TOTAL LAS PALMAS 440 214 6,3% 21,7% 205%
2025 2024 % 2024 2023 VIGO 424 392 8,2% 20,9% 19,4%
BARCELONA 257 249 3,2% 90,8% 87,1% MALAGA 390 406 -3,9% 19,3% 20,1%
PALAMOS 13 32 -59,4% 4,6% 11,2% HUELVA 340 304 11,8% 16,8% 15,0%
TARRAGONA 13 5 160,0% 4,6% 1,7% VALENCIA 340 359 -5,3% 16,8% 17,7%
TOTAL 283 286 -1,0% 100,0% 100,0% SANTA CRUZ DE TENERIFE 337 322 4,7% 16,6% 15,9%
CADIZ 299 347 -13,8% 14,8% 17,1%
T SEMIRRIGIDES % TOTAL SANTANPER 291 287 1,4% 14,4% 14,2%
2025 2024 % 2025 2024 A CORUNA 290 290 0,0% 14,3% 14,3%
BARCELONA 66 70 5,7% 85,7% 83,3% TARRAGONA 272 336 -19,0% 13,4% 16,6%
PALAMOS 9 6 50,0% 11,7% 7,1% ALMERIA 260 272 -4,4% 12,8% 13,4%
TARRAGONA 2 8 -75,0% 2,6% 9,5% SEVILLA 228 269 -15,2% 11,3% 13,3%
TOTAL 77 84 -8,3% 100,0% | 100,0% EIVISSA 194 192 1,0% 9,6% 9,5%
BILBAO 192 276 -30,4% 9,5% 13,6%
e NEUMATIQUES % TOTAL GIJON 167 141 18,4% 8,2% 7,0%
2025 2024 % 2025 2024 ALGECIRAS 132 151 -12,6% 6,5% 7,5%
BARCELONA 15 23 -34,8% 65,2% 67,6% CASTELLON 128 119 7,6% 6,3% 5,9%
PALAMOS 3 6 -50,0% 13,0% 17,6% PASAJES 127 152 -16,4% 6,3% 7,5%
TARRAGONA 5 5 0,0% 21,7% 14,7% FERROL 64 84 -23,8% 3,2% 4,2%
TOTAL 23 34 -32,4% 100,0% 100,0% LUGO 56 68 -17,6% 2,8% 3,4%
MELILLA 46 34 35,3% 2,3% 1,7%
TR VELA % TOTAL AVILES 44 6 4,3% 2,2% 2,3%
2025 2024 % 2025 2024 MOTRIL 36 47 -23,4% 1,8% 2,3%
BARCELONA 27 31 12,9% 84,4% 88,6% CEUTA 31 30 3,3% 1,5% 1,5%
PALAMOS 0 1 100,0% 0,0% 2,9% GRANADA 26 29 -10,3% 1,3% 1,4%
TARRAGONA 5 3 66,7% 15,6% 8,6% VILAGARCIA DE AROUSA 0 161 -100,0% 0,0% 8,0%
TOTAL 32 35 8,6% 100,0% 100,0% TOTAL 8.771 9.530 -8,0%
T, e -l < CAM  acct6  mgmm,
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Ranking Matriculacion Embarcaciones Nuevas
Enero-Agosto
septiembre 2025

| b aDing
CAPITANIA LCmETollotl CAPITANIA Sl CAPITANIA iy CAPITANIA Lilonieh
2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif.
1 {BARCELONA 473 66| 2% 1 {PALMA MALLORCA 185| 237 -22% 1 {CARTAGENA 302| 154 96% 1 {ALICANTE 164| 108 s52%
2 |ALICANTE 441 364 21%| 2 {BARCELONA 181| 196 -8% 2 {BARCELONA 292| 270 8% 2 {CARTAGENA 112 87| 29%
3 {PALMA MALLORCA 390| s34 -271% 3 |ALICANTE 180| 168 7% 3 {ALICANTE 261 196 33% 3 {BARCELONA 107 92| 16%
4 {CARTAGENA 378| 231 4% 4 {GION 79| 11| -29% 4 {PALMA MALLORCA 205| 297 -31% 4 {PALAMOS 87 80 9%
5 {ALMERIA 207| 220[ -6% 5 {CARTAGENA 76 77| 1% 5 {ALMERIA 153 178[ -14% 5 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 83 122 -32%
6 {GLION 188| 235| -20%| 6 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 74|  105| -30% 6 {VIGO 118 70|  69% 6 {ALMERIA 76 108| -30%.
7 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 176| 233| -24%| 7 {ALMERIA 54 42| 29% 7 {SANTANDER 113 71| 59% 7 {MOTRIL 70 56|  25%
8 {A CORUNA 155 252| -38% 8 {PALAMOS 49 68| -28% 8 {A CORUNA 110| 157 -30% 8 {A CORUNA 64| 118| -a6%
9 {SANTANDER 138 91| 52% 9 {A CORUNA 45 95| -53% 9 {GLION 109 124 -12% 9 {CASTELLON 57 56 2%
10{VIGO 132 88| 50% 10{CASTELLON 44 42 5% 10{SEVILLA 105 93| 13% 10{TARRAGONA 39 42| 1%
11{ALGECIRAS 116 80| 45% 11{EIVISSA 34 32 6% 11{SANTA CRUZ DE TENERIFE 102 128 -20% 11{AVILES 38 27| 41%
12{MOTRIL 116 93| 25% 12{MOTRIL 33 20| 65% 12{ALGECIRAS 88 52| 69% 12{GIION 37 33]  12%)
13{SEVILLA 114 121] 6% 13{ALGECIRAS 28 28| 0% 13{MOTRIL 83 73| 14% 13{PALMA MALLORCA 34 64| -47%
14{PALAMOS 112  125| -10% 14} SANTANDER 25 20|  25% 14{LAS PALMAS 81 75| 8% 14{EIVISSA 32 21| 52%
15{CASTELLON 104 92| 13% 15{MALAGA 21 29| -28% 15{VILAGARCIA DE AROUSA 76 41 85% 15{HUELVA 32 34| 6%
16{LAS PALMAS 100 90| 11% 16{VILAGARCIA DE AROUSA 20 13| 54% 16{HUELVA 74 58|  28% 16{VIGO 31 14| 121%)
17{VILAGARCIA DE AROUSA 96 54|  78% 17{LAS PALMAS 19 15| 27% 17{MALAGA 71 71 0% 17{SEVILLA 28 20| 40%
18{MALAGA 92 100 -8% 18{FERROL 18 10| 80% 18!{PALAMOS 63 57| 11% 18{VILAGARCIA DE AROUSA 26 17| 53%
19{HUELVA 91 69| 32% 19{HUELVA 17 11| 55% 19{CASTELLON 60 50| 20% 19{ALGECIRAS 23 3| 667%
20{ TARRAGONA 64 66| -3% 20{ TARRAGONA 15 27| -44% 20{ TARRAGONA 49 39| 26% 20{SANTANDER 23 17| 35%
21{FERROL 61 45| 36%) 21{VIGO 14 18| -22% 21{AVILES 48 44 9% 21{BILBAO 14| 230| -94%
22}{AVILES 60 55 9% 22{BILBAO 13 129 -90% 22{CADIZ 48 46| 4% 22{MELILLA 12 13| 8%
23!{CADIZ 59 51|  16% 23}AVILES 12 11 9% 23{FERROL 43 35| 23% 23!{PASAJES 11 21| -48%
24{EIVISSA 52 40|  30%| 24{CADIZ 11 5| 120% 24{VALENCIA 29 42| -31% 24{LAS PALMAS 7 5| 40%
25{VALENCIA 40 74| -a6% 25{VALENCIA 11 32| -66% 25{LUGO 20 7| 186% 25{CADIZ 6 8| -25%
26}{BILBAO 32| 320 -90% 26{SEVILLA 9 28| -68% 26{PASAJES 20 31| -35% 26{VALENCIA 5 6| -17%
27{PASAJES 23 51| -55% 27{PASAJES 3 20| -85% 27{BILBAO 19| 1901| -90% 27{FERROL 4 0
28{LUGO 21 10| 110% 28{BURELA 1 4| -75% 28{EIVISSA 18 8| 125% 28{BURELA 3 7| -57%
29{MELILLA 16 15 7% 29{CEUTA 1 0 29{MELILLA 16 11| 45% 29{CEUTA 3 2| 50%
30{ SIN DATOS 7 25| -72% 30{LUGO 1 3| -67% 30} SIN DATOS 7 18| -61% 30} MALAGA 3 15| -80%
31{CEUTA 6 4|  50%| 31{ SIN DATOS 0 7| -100% 31{CEUTA 5 4] 25% 31} SIN DATOS 0 0
32{BURELA 3 7| -57%) 32{GRANADA 0 0 32{BURELA 2 3| -33% 32} GRANADA 0 0
0 1| -100% 33{MELILLA 0 4| -100% 0 1| -100% 33{LUGO 0 0
4.063| 4302| -6% 1.273| 1607 -21% 2.790( 2695 4% 1.231| 1426| -14%
-5,6% -20,8% 3,5% -13,7%
CAPITANIA RIGIDO CAPITANIA REMILGII CAPITANIA RNESMEIL S CAPITANIA VELA
2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif. 2.025 | 2.024 | % Dif.
1 {BARCELONA 257| 249] 3% 1 {PALMA MALLORCA 102 121 -16% 1 {CARTAGENA 128 16[ 700% 1 {BARCELONA 27 31| -13%
2 {PALMA MALLORCA 214| 298| -28% 2 {BARCELONA 66 70| 6% 2 {LAS PALMAS 47 29| 62% 2 |ALGECIRAS 14 5| 180%
3 {ALICANTE 196 177] 1% 3 |ALICANTE 48 a4 9% 3 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 33 27| 2% 3 {ALICANTE 11 15 -27%
4 {GUON 110  149] -26% 4 {GION 28 33| -15% 4 |ALMERIA 31 33 6% 4VIGO 11 3| 267%
5 {CARTAGENA 104 80| 30% 5 {LAS PALMAS 27 30| -10% 5 {PALMA MALLORCA 28 28| 0% 5 {PALMA MALLORCA 9 22| -59%
6 {SANTANDER 82 45|  82%) 6 {CARTAGENA 26 28| 7% 6 {ALGECIRAS 22 12| 83% 6 {MALAGA 7 4| 75%
7 {A CORUNA 73 106| -31% 7 {SANTA CRUZ DE TENERIFE 22 35| -37% 7 {ALICANTE 20 17| 18% 7 {SEVILLA 7 1| 600%
8 iVIGO 61 43| 42%) 8 {ALMERIA 20 19 5% 8 {SEVILLA 19 25| -24% 8 {A CORUNA 6 4| 50%
9 {ALMERIA 58 50| 16% 9 iVIGO 19 18 6% 9 {MALAGA 16 15 7% 9 {CASTELLON 6 2| 200%
10{VILAGARCIA DE AROUSA 58 27| 115% 10{SANTANDER 15 13| 15% 10{BARCELONA 15 23| -35% 10{GLON 6 6| 0%
11{MALAGA 53 57| 1% 11{MALAGA 13 9| 44% 11{MOTRIL 12 9] 33% 11{CARTAGENA 5 12| -58%
12{ALGECIRAS 51 50 2% 12{SEVILLA 11 4| 175% 12{HUELVA 11 5| 120% 12{TARRAGONA 5 3| 67%
13{SEVILLA 49 66| -26% 13{PALAMOS 9 6| 50% 13{VIGO 9 9| 0% 13{CADIZ 4 2| 100%
14{FERROL 44 37| 19% 14{CADIZ 7 6| 17% 14{CADIZ 8 12| -33% 14{SANTANDER 4 6| -33%
15{HUELVA 41 25| 64% 15{CASTELLON 7 8| -13% 15{VALENCIA 8 11| -27% 15{ALMERIA 2 6| -67%
16{CADIZ 32 23| 39% 16{FERROL 7 3| 133% 16{EIVISSA 7 2| 250% 16{HUELVA 2 0
17{MOTRIL 31 20|  55% 17} VILAGARCIA DE AROUSA 7 3| 133% 17{SANTANDER 7 5| a0% 17!LAS PALMAS 2 2| 0%
18{SANTA CRUZ DE TENERIFE 30 43| -30% 18{A CORUNA 6 15| -60% 18{CASTELLON 5 2| 150% 18{FERROL 1 0
19}{CASTELLON 29 21| 38% 19{ALGECIRAS 4 10| -60% 19{TARRAGONA 5 5| 0% 19{LUGO 1 0
20{VALENCIA 18 27| -33% 20:EIVISSA 4 4 0% 20{A CORUNA 4 8| -50% 20{MOTRIL 1 0
21{LAS PALMAS 15 24| -38% 21{LUGO 4 1| 300% 21}FERROL 4 2| 100% 21}{PASAJES 1 0
22{BILBAO 14 50| -72% 22{PASAJES 4 6| -33% 22{GIION 4 5| -20% 22{SANTA CRUZ DE TENERIFE 1 0
23{LUGO 14 8|  75%) 23}{VALENCIA 4 10| -60% 23{PALAMOS 3 6| -50% 23{VALENCIA 1 7| -86%
24{PALAMOS 13 32| -59% 24}AVILES 3 2| 50% 24{AVILES 2 2 0% 24{VILAGARCIA DE AROUSA 1 3| -67%
25{TARRAGONA 13 5| 160% 25{HUELVA 3 1| 200% 25{LUGO 2 1| 100% 25; SIN DATOS 0 1| -100%
26{AVILES 11 17| -35%) 26{BILBAO 2 20| -90% 26{MELILLA 2 0 26{AVILES 0 0
27} SIN DATOS 5 18| -72%) 27 MOTRIL 2 8| -75% 27!PASAJES 2 2| 0% 27!BILBAO 0 6| -100%
28} PASAJES 5 21| -76% 28{ TARRAGONA 2 8| -75% 28| SIN DATOS 1 4| -75% 28{BURELA 0 0
29{EIVISSA 4 9| -56%| 29} SIN DATOS 1 2| -50% 29}{BILBAO 1 12| -92% 29{CEUTA 0 0
30{ MELILLA 2 2| 0% 30{ BURELA 0 0 30{BURELA 0 0 30{EIVISSA 0 1| -100%
31{CEUTA 1 0 31{CEUTA 0 0 31{CEUTA 0 0 31} GRANADA 0 0
32{BURELA 0 0 32{GRANADA 0 0 3 0 0 32{ MELILLA 0 0
33{GRANADA 0 1| -100% 33{MELILLA 0 0 33{VILAGARCIA DE AROUSA 0 0 33{PALAMOS 0 1] -100%
1.688| 1780 -5% 473 37| -12% 456| 327| 39% 135| 143 -6%
-5,2% -11,9% 39,4% -5,6%
’ " ~
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MEMORIA D'ACTIVITATS | PROJECTES

CERTIFICAT
D'EMPRESA
SOSTENIBLE

El Cluster Nautic Catala by ADIN
continua apostant per la formacié
100% subvencionada en modalitat
online per al sector nautic amb
I'objectiu de millorar les competéncies
i habilitats dels professionals del
sector.

Des del 2023, estem impartint la for-
macié que hem elaborat en BONES
PRACTIQUES MEDIAMBIENTALS PER
A LES EMPRESES DEL SECTOR NAU-
TIC amb I'objectiu d'assolir diversos
objectius a través d'aquest programa:

e D'una banda, que els participants
siguin capacos d'identificar i compren-
dre els conceptes clau relacionats amb
la sostenibilitat, aixi com la generacid i
gestid de residus.

® Que els participants tinguin la capa-
citat per identificar i explicar les causes
dels canvis en el medi soci-natural ori-
ginats per les activitats humanes.

Als alumnes que fan la formacié se'ls
proporciona un diploma acreditatiu,
mentre que a les empreses s'atorga el
distintiu d’empresa sostenible.

B DQN

DISTINTIU DE QUALITAT
MEDIAMBIENTAL NAUTICA

2025 - 2026

CERTIFICAT

EMPRESA

SOSTENIBLE

www.marblau.org | www.clusternautic.cat

CERTIFICAT OTORGAT PER

ASsoOcClAacCIO ) CLQSTER
MaR BLAUES NAUTIC

CATALA
SOSTENIBILITAT | ECONOMIA BLAVA

L'Associacié y el Cluster han elaborat la GUIA DE BONES PRACTIQUES MEDIAMBIENTALS
EN EL SECTOR NAUTIC per a la preservacié del medi mari.

CLUSTER
NAUTIC
CATALA

SEMINARI:

La Venda Nautica
a Pera digital:

BARCELONA

PORT GINESTA

M

TARRAGONA GIRONA

30¢€
60€+IVA

ernautic.cat o al 615 64 33 79

LAVENDA
NAUTICA A LERA
DIGITAL

Amb un gran éxit de participacid, més
de 80 empreses nautiques han partici-

El seminari ofereix a les empreses es-
trateégies per a respondre a un mercat
en transformacid, per adaptar-se als
canvis que estan modelant el sector,
on la digitalitzacié ha transformat la
manera en la que els consumidors in-
vestiguen i compres productes nautics.
Al seminari s'ha analitzat:

CLUSTER
NAUTIC

CATALA

o El context actual del sector nautic

e Els canvis en el comportament del
clienti el seu impacte en la venda

e La transformacio digital en la venda
nautica

e Les técniques actuals de venda pre-
sencial i online

o | la gestio de la relacié amb el client

SEMINARI:

La Venda
Nautica a
Pera digital

Estratégies per a respondre
aun trans: acio

pat al seminari “LA VENDA NAUTICA
A LERA DIGITAL" que ha estat impartit
el passat mes de mar¢ a Roses (Nau-
tic Center), Marina Palamés (E.N. Me-
dinya), Badalona (Marina Badalona),
Les Botigues de Sitges (Port Ginesta) i
Cambrils (Nautica Javier Berga).




JADIN

JORNADES DE DIFUSIO | PRESENTACIO DEL PROJECTE :

NAVEGANT PER
LA PREVENCIO

FORMACIO EN PRL

El Claster Nautic Catala ha posat en mar-
xa, el passats mesos de juny i juliol, una
prova pilot del primer curs de Prevencié
de Riscos Laborals (PRL) dissenyat espe-
cificament per al sector nautic. Aquesta
iniciativa pionera, que compta amb el
suport i financament de la Generalitat de
Catalunya, i de la que préviament s'ha-
vien fet 5 jornades difusio, representa un
pas endavant en la millora de les condi-
cions laborals i la seguretat dins de les
activitats professionals relacionades amb
el mar.

Amb una durada de 30 hores i en for-
mat 100% en linia, el curs esta adrecat a
professionals del sector nautic, especial-
ment dels ambits de manteniment, repa-
racid, operacions portuaries i serveis de
lloguer, que habitualment treballen en
entorns amb riscos especifics no coberts
pels cursos generals de PRL.

El contingut del curs aborda, de mane-
ra practica i adaptada, les particularitats
dels entorns nautics: riscos associats
a la manipulacié de vaixells, treballs a
flotacié i en alcada, Us de maquinaria i
eines especifiques, treball en ambients
salins i exposicid solar prolongada, entre
d'altres. A més, s'hi introdueixen bones
practiques en organitzacio del treball,
ergonomia i Us d'equips de proteccid in-
dividual adaptats al medi mari.

El desenvolupament del curs ha estat
possible gracies a la col-laboracié amb
experts en PRLiamb empreses del sec-
tor que han aportat coneixement sobre
situacions reals i riscos especifics de les
activitats nautiques. La prova pilot per-
metra avaluar-ne I'eficacia, fer ajustos
pedagogics i preparar la seva futura
implementacié a escala més amplia.

MARKETPLACE

NAUTIC

GRATUIT

PUBLICA,
PROMOCIONA
1/0 VEN

ELS TEUS
PRODUCTES
O SERVEIS
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IA PER IMPULSAR EL TEU NEGOCI NAUTIC:

COM APLICAR-LA

DESCOBREIX COM LA
INTEL-LIGENCIA ARTIFICIAL
POT REVOLUCIONAR LA
TEVA EMPRESA NAUTICA

El Cluster Nautic Catala organitzara
aquest novembre un seminari impres-
cindible per a totes les empreses del
sector de la nautica d'esbarjo que
vulguin innovar i augmentar la seva
competitivitat: “IA per impulsar el teu
negoci nautic”. Aquesta jornada for-
mativa —gratuita per a socis i de paga-
ment per a no socis— se celebrara a sis
ubicacions clau del litoral catala: Roses,
Palamos, Badalona, Port Ginesta, Cam-
brils i la Rapita.

Durant el seminari explorarem com la
Intel-ligéncia Artificial (IA) es pot aplicar
de manera practica a diferents arees
del negoci nautic: des de I'automa-
titzacié de processos de venda i mar-
queting fins al manteniment predictiu

d’embarcacions, passant per |'atencié
al client amb xatbots, la personalitzacié
en el lloguer, I'optimitzacié de rutesii la
gestio eficient de dades.

També abordarem aplicacions innova-
dores com |'assessorament virtual per
a clients, I'Gs de realitat augmentada
en tallers o en formacié d'escoles nau-
tiques, i la integracié d'eines d'lA en
administracié, reserves i gestié de flo-
tes. Tot amb una visié practica, adap-
tada a les petites i mitjanes empreses
del sector.

La lAjano és cosa del futur: és una eina
clau per millorar la rendibilitat, reduir
errors, estalviar temps i oferir una ex-
periéncia diferencial als clients. Aquest
seminari és una oportunitat Unica per
iniciar-se o avangar en la digitalitzacid
del sector amb exemples concrets, ca-
sos d'éxit i assessorament expert.
Inscriu-te i suma't al canvi. La IA pot ser
la teva millor aliada.

IA PER IMPULSAR EL TEU

NEGOCI NAUTIC:
COM AP_LICAR-LA

NOVEMBRE 2025

(dates i ubicaciones a confirmar)

SALONS I FIRES NAUTIQUES
PARTICIPACIO DEL CLLUSTER NAUTIC CATALA AL SALO NAUTIC INTERNACIONAL DE
BARCELONA 2025 I REFLEXIONS SOBRE LA CONTINUITAT DEL PORT GINESTA BOAT SHOW

Un any més, el Cluster Nautic Catala
participara activament al Salé Nautic In-
ternacional de Barcelona, una cita clau
per al sector i una plataforma Unica per
donar visibilitat a la nostra activitat i fo-
mentar la col-laboracio entre empreses.

Enguany, donem ple suport al nou mo-
del impulsat per Fira de Barcelona, que

OTONO
8-12 OCTUBRE
PORT VELL

THE
BOATIQUE

salonnautico

Fira Barcelona

BOAT
SHOW

& SEATRIALS

% CLUSTER
NAUTIC
CATALA

BARCELONA - PORT GINESTA

aposta per un esdeveniment més obert,
dinamic i orientat als reptes de futur del
sector nautic. Des del clUster, col-labora-
rem estretament amb |'organitzacié per
tal de garantir que aquest canvi sigui una
oportunitat real per a les empreses del
nostre entorn.

El nostre objectiu principal és facilitar la
participacié de tots els nostres socis, es-
pecialment de les petites i mitjanes em-
preses, a través de:

e Condicions preferents per als socis del
cluster.

e Microestands per a emprenedors i pe-
tits projectes, amb preus adaptats i ser-
veis compartits.

e Acompanyament i assessorament per
a noves empreses que s'incorporen per
primera vegada al sald.

e A més, com ja és tradicid, el Cluster
disposara del seu estand propi, que ac-
tuara com a punt de trobada per a socis,
professionals i col-laboradors, i des del
qual promourem els nostres projectes
estratégics, com la digitalitzacié del sec-
tor, la sostenibilitat o la formacié.

D’altra banda, cal recordar que I'any
2024 Fira de Barcelona no va organitzar
el Salé Nautic degut a la celebracié de
la Copa Ameérica, que ocupava la practi-
ca totalitat dels espais habituals. Davant
aquesta situacio, el Cluster Nautic va im-

pulsar el Port Ginesta Boat Show & Sea
Trials, un esdeveniment que va tenir un
notable exit tant de participacié com de
negoci per als expositors.

Des de llavors, sén moltes les empreses
que ens han demanat que en donem
continuitat, perd volem deixar clar que ni
volem fer la competencia al Salé Nautic
de Barcelona, ni considerem que el sec-
tor tingui capacitat per assumir dos sa-
lons comercials de referéncia. Per aquest
motiu, i malgrat la voluntat d'algunes
empreses, enguany no hem convocat
I'esdeveniment.

Considerant l'interés expressat pels ex-
positors, abans de decidir si s'organit-
zara una nova edicié del Port Ginesta
Boat Show el 2026, farem una analisi de-
tallada dels resultats del Salé Nautic de
Barcelona 2025. A partir d'aquesta ava-
luacio, valorarem tres possibles opcions:
e Mantenir el format, model i dates de
2024 (finals d'octubre).

e Modificar el format i avancar-lo a la pri-
mavera, incorporant embarcacié d'oca-
si6, brokerage i xarter.

e No tornar a convocar |'esdeveniment.
En qualsevol cas, escoltarem atentament
el sector i, abans de finals d'any, decidi-
rem la millor opcié per al nostre col-lec-
tiu, sempre des del rigor i amb voluntat
de servei.



Estratégia maritima
de Catalunya 2030

NOTICIES D'INTERES:

EL GOLF DE
ROSES ES
L’ESCENARI
DEL PRIMER
LLANCAMENT
DE BOIES DE
DERIVA PER
ENTENDRE
ELS CORRENTS
MARINS AL
MEDITERRANI.

El Departament d'Agricultura, Rama-
deria, Pesca i Alimentacié, mitjancant
I'equip de I'Institut Catala de Recerca
per a la Governanca del Mar (ICAT-
MAR), ha dut a terme el llancament de
diverses boies de deriva mar endins
davant del golf de Roses.

El desplegament forma part del pla es-
tratégic pluriennal de |'Estratégia mari-
tima de Catalunya 2030, que preveu la
creacié d'una xarxa integrada de mo-
nitoratge ambiental i fisic al medi mari.

Amb aquest llangament, que comple-
ta la Xarxa Catalana de Radars de Co-
rrents Marins, s'inicia la segona gran
fita del Servei d'Oceanografia Opera-
cional de Catalunya. La totalitat de la
xarxa es completara a finals d'any, amb
la instal-lacié del darrer radar. També
esta prevista una tercera fase, amb la
instal-lacié de boies fixes.

El programa de boies de deriva per-
metra calibrar les dades dels radars per
tal d'ajustar models de corrents d'alta
resolucid, que permetran crear serveis
orientats a la prediccié de 'abundan-

cia i distribucio dels estocs pesquers, la

gestid d'episodis de contaminacié ma-
rina, el salvament maritim o la gestid i
proteccid costaneres.

Aquest és el primer experiment per va-
lidar les xarxes d'observacio existents.
Se centrara a analitzar els corrents al
nord del litoral catala, al llarg de la
plataforma continental, en condicions
d'estiu.

La previsié és seguir els llancaments de
boies de deriva a la resta del litoral du-
rant els propers dos anys.

LA GENERALITAT DESPLEGA UN DISPOSITIU |
DINFORMADORS AMBIENTALS A I'ESPAI MARI
PROTEGIT NATURA 2000 LITORAL DEL BAIX

EMPORDA.

El Departament de Territori, Habitatge
i Transicid Ecologica, a través de la Di-
reccié General de Politiques Ambien-
tals i Medi Natural, ha posat en marxa
un dispositiu d'informadors ambientals
a I'espai mari protegit Natura 2000 Li-
toral del Baix Emporda, ubicat davant
dels municipis de Palamés, Mont-ras,
Palafrugell i Begur. La mesura, exe-
cutada en el marc de la Taula de Co-
gestid Maritima del Litoral del Baix
Emporda -ens que ha renovat |'assis-
téncia técnica externa que la dinamitza
fins al 2029, i que ha quedat integrat al
Consell Catala de Cogestié Maritima,
que dona un reconeixement juridic als
seus acords- esta en marxa des de mi-
tjans de juliol i s'allargara fins a finals
d'agost.

El desplegament respon a la necessitat
d'abordar l'increment significatiu del
nombre d’embarcacions d’esbarjo en
aquest espai en els darrers anys, espe-
cialment des de la pandémia. Aquesta
pressioé d'Us pot afectar la convivéncia

entre usuaris, posar en risc la segure-
tat i comprometre la conservacié dels

valors naturals i la biodiversitat marina.
El dispositiu, implementat com a pro-
va pilot aquest estiu a ports esportius,
platges i cales de I'espai mari protegit
Natura 2000 litoral del Baix Emporda,
busca informar els visitants, especial-
ment els usuaris d'embarcacions re-
creatives, sobre el fet que es troben en
un espai natural protegit. Els informa-
dors proporcionen recomanacions de
bones practiques de fondeig, informen
sobre les actuacions municipals i de la
Generalitat per millorar la gestié de
I'espai i promoure la convivéncia entre
usos. A més, donen a conéixer el valor
ecologic de I'espai i realitzen enques-
tes a usuaris de platges i embarcacions
per recollir informacié sobre habits,
percepcions i problematiques de con-
vivencia.

El dispositiu de |'espai Natura 2000
Litoral del Baix Emporda s'afegeix al
conjunt de 65 informadors i informa-
dores ambientals desplegats en altres
espais naturals protegits de Catalunya.




f Ports

de la Generalitat

EL GOVERN ADJUDICA A MARINA CAMBRILS LA GESTIO DE LA
DARSENA ESPORTIVA DEL PORT DE LES CASES DALCANAR

LA NOVA CONCESSIONARIA
PREVEU RENOVAR LES
INFRAESTRUCTURES,

ELS EQUIPAMENTSIELS
SERVEIS, FOMENTAR
LAVELA, POTENCIAR
LASOSTENIBILITATI
INTEGRAR MILLOR EL
PORT A LA VILA, AMB UNA
INVERSIO DE 2,1 MILIONS.

Ports de la Generalitat ha adjudicat a
I'empresa Marina Cambrils, SL I'explo-
tacié de la darsena esportiva del port
de les Cases d'Alcanar per un termini
de 15 anys. El projecte presentat per
aquesta empresa suposa un canvi de
model de gestié que passa de régim
de cessié d'Us a regim de lloguer tant
en els amarratges com en els locals,
amb |'objectiu d'impulsar I'activitat
nautica i esportiva tot I'any. La propos-
ta de la nova concessionaria ha d'im-
pulsar la mobilitat de les embarcacions,
incrementar la capacitat d'ocupacid i
potenciar uns serveis de qualitat. De la
mateixa manera, ha d'implementar una
gestié mediambiental integral de I'es-
pai, fomentar la nautica i integrar millor
el port a la vila amb nous espais per a
la ciutadania, amb una inversié dividia
en dues fases de 2.085.000 euros, sen-
se IVA.

La nova concessionaria proposa un
model de gestid de les infraestructu-

res en regim de lloguer al 100%, amb
descomptes excepcionals d'entre un
10 i 20% durant la primera fase per
a incentivar la recuperacié de la flo-
ta. Igualment, tindran descompte les
embarcacions de rem i de vela llatina
amb I'objectiu de fomentar la cultu-
ra marinera. Pel que fa a les embar-
cacions de transelnts, embarcacions
que naveguen per la Mediterrania, es
reservara un 5% dels amarratges d'Us
public. A més, hi haura una zona per a
embarcacions de lloguer. Actualment,
la configuracié de la darsena esportiva
té capacitat per acollir 124 embarca-
cions d'esbarjo, d’entre 6 i 12 metres
d'eslora.

La proposta de la nova concessionaria
vol optimitzar el mirall d'aigua i les ins-
tal-lacions per a potenciar la mobilitat
de les embarcacions i incrementar la

capacitat d'ocupacié. A més a més,
pretén impulsar els serveis portuaris
com ara, la disposicid de les installa-
cions d'amarratge i atracada. El pro-
jecte també aposta per fer una gestié
mediambiental integral de la darsena
esportiva, impulsant campanyes de
difusié i conscienciacié ambiental. Aixi
doncs, I'empresa Marina Cambrils posa
I'accent amb el foment de la nautica, la
cultura marinera i la vela inclusiva amb
infraestructures i activitats formatives.
També vol integrar millor el port a la
vila amb nous espais i la convivéncia
amb activitats ciutadanes.

El projecte de Marina Cambrils SL ha
estat |'Unica oferta que s'ha presentat a
la licitacid per a gestionar i explotar la
darsena esportiva del port de les Cases
d'Alcanar, gestionada anteriorment pel
Club Nautic Cases d'Alcanar.

LA CONSELLERA PANEQUE
LLIURA AROSES LES
BANDERES BLAVES A 124
PLATGES I PORTS CATALANS

GUARDONATS AQUEST ANY.

La consellera de Territori, Habitatge
i Transicié Ecologica, Silvia Paneque
i Sureda, ha participat aquest diven-
dres, a Roses, en l'acte oficial de lliu-
rament de les Banderes Blaves 2025 a
les platges i ports catalans reconeguts

enguany per la seva qualitat ambiental,
seguretat i excel-léncia en els serveis.
Acompanyada de I'alcalde, Josep Ma-
ria Martinez, i del president de |'As-
sociacié d'Educacié Ambiental i del
Consumidor (ADEAC), José Palacios,
la consellera ha destacat la importan-
cia d'aquest reconeixement per al lito-
ral catala i per al compromis col-lectiu
amb la sostenibilitat.

Les Banderes Blaves sén un distintiu
internacional atorgat anualment per
la Foundation for Environmental Edu-
cation (FEE), amb la col-laboracié de
I'’ADEAC a I'Estat espanyol. Aquest
guardd valora especialment la qualitat
de I'aigua, la gestié ambiental, la segu-
retat, els serveis i I'educacié ambiental.
Catalunya ha estat distingida aquest
2025 amb 101 platges guardonades,
sis més que I'any passat, i 23 ports es-
portius, mantenint la xifra obtinguda
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el 2024. Aixo converteix el pais en la
comunitat amb més Banderes Blaves
de tot I'Estat. Aquest reconeixement
s'emmarca dins dels objectius del Pla
de Ports de Catalunya, Horitz6 2030,
que promou la sostenibilitat, la segu-
retat i la qualitat dels serveis portuaris,
reafirmant el compromis del Govern
amb la proteccid i promocié del litoral
catala.

Durant la seva intervencid, la conselle-
ra Paneque ha posat en valor el signifi-
cat del guardd, explicant que “la qua-
litat del medi i del paisatge simbolitza
el significat del distintiu de les Ban-
deres Blaves, un guardé que s'atorga
a escala internacional i que valora la
gestié ambiental, la seguretat, la pres-
tacié optima dels serveis o la qualitat
dels paisatges.” Paneque ha fet un
reconeixement especial al port de Ro-
ses, destacant-lo com a "exemple de
convivéncia entre desenvolupament
economic i respecte al paisatge”, i ha

volgut agrair la feina de totes les per-
sones que han fet possible aquest exit
col-lectiu, afirmant que “les Banderes
Blaves son un premi al treball honest
i excel-lent, una referéncia del nostre
paisatge a I'ambit internacional i una
mostra del respecte que ens hem
d'exigir a nosaltres mateixos com a
poble i com a pais.”

Els ports esportius reconeguts han
estat:

Ports guardonats - Girona

e Club Nautic Llanca

e Club Nautic Port de la Selva
e Port Esportiu de Roses

e Club Nautic I'Escala

e Club Nautic L'Estartit

e Port d’'Aiguablava

e Marina Palamés

e Port d'Aro

e Club de Vela Blanes

Ports guardonats - Barcelona
e Club Nautic Arenys de Mar

e Port del Balis

e Port de Mataré

e Port del Masnou

e Port de Badalona

e Reial Club Maritim de Barcelona
e Port Ginesta

Ports guardonats — Penedeés
e Port de Segur de Calafell

Ports guardonats - Tarragona
e Port de Salou
e Club Nautic Cambrils

Ports guardonats — Terres de I'Ebre
e Port de |I'Hospitalet de I'Infant

e Club Nautic I'Ametlla de Mar

e Club Nautic I'Ampolla

e Club Nautic La Rapita

Aguestes dades situen Catalunya com
a referent en qualitat i gestié ambien-
tal, amb un 23% de les banderes bla-
ves a ports de tot |'Estatiun 15,73% en
I'ambit de platges.

ENTRA EN SERVEI EL NOU PANTALA PER A EMBARCACIONS
NAUTIQUES AL PORT DE SANT FELIU DE GUIXOLS

LANOVA ESTRUCTURA
MILLORA EL SERVEI DELS
USUARIS DE NAUTICA
ESPORTIVAT DONA CABUDA
A'106 EMBARCACIONS.

L'empresa publica Ports de la Genera-
litat ha finalitzat la construccié del nou
pantala flotant, estructura que serveix
per a amarrar embarcacions, amb capa-
citat per a 106 embarcacions nautiques
a la zona del moll del Forti del port de
Sant Feliu de Guixols. La nova instal-la-
ci6 millora 'accessibilitat de les embar-
cacions i |'estabilitat del pantala amb la
col-locacié de pilons i, alhora, impulsa

el servei que s'ofereix als usuaris de la
nautica esportiva. Les obres han tingut
un cost de 405.350 euros i un termini
d’execucié de dos mesos.

El nou pantala esta fet amb alumini i
s'ha distribuit en dotze trams. Té una
longitud de 144 metres, una amplada
de 2,5 metres i, a més, incorpora una
passarel-la d'accés al moll del Forti per
als usuaris. En aquesta installacié s'han
col-locat vuit pilons per donar major es-
tabilitat a la infraestructura i a les embar-
cacions amarrades. També s'ha dotat
amb dotze noves torretes per a submi-
nistrar electricitat i aigua als usuaris, aixi
com amb norais, punts d’amarratge, per
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a les embarcacions.

Aquesta infraestructura substitueix la
que hi havia abans, perqué havia arribat
al final de la seva vida til. Mentre han
durat els treballs, les embarcacions ama-
rrades en |'antic pantala es van distribuir
temporalment entre la darsena pesque-
ra i les instal-lacions de Llop de Mar. Les
obres es van iniciar el mes d'abril per no
interferir en I'operativa portuaria i en la
navegabilitat dels vaixells.

Les peces que formaven l'antic pantala
s'han portat a una empresa especialit-
zada perqué en faci la gestié com a re-
sidus d'obra.




salonnautico

INTERNACIONAL DE BARCELONA

LAS GRANDES MARCAS CONFIRMAN SU PRESENCIA
EN EL SALON NAUTICO DE BARCELONA

EN UNA EDICION CON
MAS ESPACIO Y MODELOS
DE MAYOR ESLLORAY
EXCLUSIVIDAD.

La nueva singladura del Salén Nautico
Internacional de Barcelona cuenta con
el respaldo del sector y de las mejores
marcas nacionales e internacionales que
ya han confirmado su participacién en
el evento del préximo octubre. El cer-
tamen lider en Espafa ultima una edi-
cién que sumara un nuevo muelle para
embarcaciones de gran eslora y pondra
el foco en una oferta mayor y méas exclu-
siva con el objetivo de atraer a nuevos
publicos y a grandes compradores.

Organizado por Fira de Barcelona con
la colaboracion de las asociaciones del
sector, la nueva edicion del Salén Nau-
tico Internacional de Barcelona, que ten-
dré lugar del 8 al 12 de octubre en el Port
Vell de la capital catalana, avanza a buen
ritmo con la presencia de empresas li-
deres destacando la apuesta que hacen
por el evento dos de los mayores grupos
de la industria néautica mundial como
Brunswick y Beneteau, que llevaran a
cabo un amplio despliegue de marcas y
modelos.

En este sentido, cabe destacar la fideli-
zacion de expositores de pasadas con-
vocatorias como Bluegame, De Antonio
Yachts, Excess, Fyord, Garmin, Girbau,
Jeanneau, Pardo, Leopard, Fountaine
Pajot, Lagoon, Movilmotors, Nuva, Re-
cambios Marinos, Rodman, Sasga, Ses-
sa, Solé, Touron, X-Yacht, Yamaha, Zephir
o Zodiac y la incorporacion de nuevas
firmas como Galeon, Horizon, Kawasaki,
Pearl, Prestige o Princess, entre otras.

Asimismo, es resefable la participacion
de nuevos astilleros espafioles como
Cleemenss, Kumbra, Level o Maxim e
italianos como Elegance, Explorer, Rio
Yachts, que hacen su debut en el salén
de Fira de Barcelona.

Asi, el certamen presentara una amplia
muestra de todos los sectores nauticos,
reuniendo a méas de 180 expositores y
a unas 600 embarcaciones. Por primera
vez abrird el muelle de Barcelona, donde
amarrarén embarcaciones de méas de 20
metros de eslora. Esta nueva oferta se
sumaré al espacio expositivo del recinto
del Port Vell, de los muelles de la Fus-
ta, Espafia y parte de Marina Port Vell.
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Para facilitar la visita a todo el certamen,
un shuttle boat conectara los muelles de
Barcelona y de Espafia.

El presidente del certamen, Luis Conde,
ha comentado que "estamos satisfechos
del apoyo que estamos recibiendo del
sector a este nuevo modelo de evento.
Esta edicidn es solo el inicio de un proce-
so de cambio para el futuro Salén Nauti-
co de Barcelona con embarcaciones de
esloras més grandes, la participacion de
las empresas ‘top’ del mercado y un ma-
yor nimero de astilleros internacionales
que atraeran a un publico més cualifica-
do y con mayor capacidad de decisién y
compra”.

Publico comprador

De este modo, el Salén Nautico de Bar-
celona exhibird una amplia gama de
modelos que van desde las embarca-
ciones mas comunes de hasta 6 metros
hasta los barcos de mayor eslora en una
edicion que se dirige a un pulblico con
un claro interés comprador, que podré
conocer las Ultimas novedades en vele-
ros, catamaranes y yates méas eficientes
y sostenibles.

ESSENTIALS

Todo para i sventusa makine:
erpipamisnto, snoesnring y saricios
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La nueva orientacién del certamen lider
de la ndutica en Espafa es resultado del
Plan Estratégico 2025-2028, que persi-
gue su reposicionamiento con una oferta
mayor y de mas calidad con el fin de se-
ducir a grandes compradores nacionales
e internacionales, ademas de mejorar la
experiencia de la visita.

El director Josep Antoni Llopart ha se-
fialado que “el Salén Nautico inicia este
afio un cambio de rumbo para subir su
nivel, convertirse en la mejor plataforma
comercial de la nautica del sur de Euro-
pa y dar asi apoyo a las necesidades del
sector reuniendo la mejor oferta posible
para persuadir tanto a compradores na-
cionales como a internacionales”.

El mercado de embarcaciones de recreo
en Espafia ha cerrado el primer semestre
con un total de 2.792 matriculaciones,
cifra que supone un descenso del 8%
respecto al mismo periodo de 2024, por
lo que el Salén Néutico de Barcelona es
uno de los motores de dinamizacién del
sector en nuestro pais. Para las empre-
sas nauticas representa una oportunidad
para activar ventas, generar negocio

WWW.SALONNAUTICO.COM
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y establecer relaciones comerciales estratégicas y desde el
sector se apoya esta cita en el calendario de salones nauticos
como escaparate de referencia para la ndutica de recreo en
Espafia y en el Mediterraneo.

El compromiso del Salon Nautico por el fomento de la soste-
nibilidad y la innovacién se vera reflejado en el programa de
actividades que, con la coordinacién del Port de Barcelona,
se estd elaborando en estos momentos y que abordaré cues-
tiones como la economia azul o la digitalizacién, entre otras
tematicas.

MARINA POR

Experiencia gourmet

Ademés, como gran novedad, el certamen impulsaré los con-
tactos sociales y de negocios con un nuevo village de 2.500
m?, que ofrecerad una experiencia gastronémica de gran cali-
dad a cargo del prestigioso chef Rafa Zafra.

Con la colaboracién de Le Chef Catering, que se encargaréa de
la produccién integral del servicio, el cocinero sevillano, que
gestiona restaurantes en Barcelona, Madrid, Ibiza y Monte-
carlo, ha disefiado un menl degustacién compuesto por seis
platos con ingredientes del mar a 150 euros por persona y un
Open Bar, en el que se ofreceran tapas y platillos desde 5,80
euros.

WWW.SALONNAUTICO.COM
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EL PLA RECTOR D'US I GESTIO (PRUG) DEL PARC NATURAL
DE CAP DE CREUS ENTRA EN VIGOR PELS PROPERS 4 ANY S

EL PASSAT 30 DE JULIOL,
SHA PUBLICAT AL DOGC
LORDRE TER/130/2025, DE 23
DE JULIOL - PLA RECTOR
D'USTGESTIO (PRUG) DEL
PARC NATURAL DE CAP DE
CREUS

Aquest article sintetitza els punts més
rellevants del PRUG per a les empreses i
usuaris del sector nautic (navegacio d'es-
barjo, fondeig, busseig esportiu, pesca
recreativa i activitats comercials), desta-
cant les mesures aconseguides gracies a
les al-legacions i gestions d’ADIN-Cluster
Nautic, que han suavitzat significativa-
ment diverses restriccions inicials.

Context i marc general

e Vigéncia de 4 anys i regulacié de tots
els usos maritims i terrestres.

e Programa d'actuacions amb 43 mesu-
res per gestié, vigilancia i sostenibilitat.

® Proteccid d'habitats sensibles (posido-
nia, coralligen, fons rocosos).

o Participacié activa d’ADIN-Cluster Nau-
tic per suavitzar restriccions de fondeig,
pesca i activitats nautiques.

Navegacié i velocitats
e \elocitat maxima general: 12 nusos (15

FIGURES DE PROTECCIO
[ Parc Matural {Ambit mari)

[ Parc Natural (Ambit terrestre)
[ Paratge Natural d'interés Nacional
I Feserva Natural Parcial

[[] Reserva Natural Integral Terrestre
I Reserva Matural Integral Marina

per embarcacions autoritzades).

® 5 nusos a menys de 300 m de la costa.
o Limits suavitzats (versions prévies volien
8 nusos en tot el parc).

Fondeig i amarratge

e Fondeig lliure excepte dins camps de
boies i sectors de no fondeig (Murtra, Ju-
gadora, Galladera).

e Camps de boies recreatives a Cala Ta-
ballera (15) i Cala Rostella (28).

Zonificacié al Parc Natural de Cap de Creus

e Fondeig nocturn permes a Taballera
(max. 2 nits consecutives).

® Prohibicio de fondeig nocturn a reser-
ves parcials, excepte empadronats (Ca-
daqués, Port de la Selva, la Selva de Mar).

Busseig esportiu

o Autoritzat amb limits: 6 immersions/dia,
30 setmanals i 120 anuals per embarcacio
particular.

e Centres dividits en Grup A (15 centres
amb activitat diaria) i Grup B (8 centres
amb limit de 2 activitats setmanals/20
anuals).

® 38 boies disponibles per busseig.

® Ecobrifing obligatori per a totes les im-
mersions.

Pesca recreativa

e Permis especial obligatori (gratuit, vi-
géncia 2 anys) a partir del 2026.

e Quotes maximes: peixos 5 kg/dia, ce-
falopodes 2 kg, garotes 40 unitats.

e Quotes especifiques per espécie (llo-
barro, déntol, mero...) i vedes temporals.
e Prohibida a reserves parcials; només
captura i solta a rutes d'immersié lleuge-
ra.

Altres obligacions per empreses i usua-
ris

e Autoritzacions cada 2 anys per centres
de busseig, pesca i motos nautiques.

o Us obligatori del sistema GeoBlau quan
estigui disponible.

® Ecobrifings i formacié ambiental per a
empreses i usuaris.

Aquesta Ordre va entrar en vigor el pas-
sat 15 d'agost de 2025, quinze dies des-
pres de la seva publicacié al DOGC.

WWW.CLUSTERNAUTIC.CAT
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CAMBIOS NORMATIVOS QUE INCORPORA EL. NUEVO
REGIAMENTO DE ORDENACION DE LA NAVEGACION
MARITIMA

Resolucion de 17 de julio de 2025, de la
Direccion General de la Marina
Mercante, sobre las condiciones que
deben cumplir los buques y
embarcaciones de recreo para cambio
temporal de uso privado a comercial

CAMBIOS
NORMATIVOS

QUE INCORPORA

EL REGLAMENTO
DE ORDENACION,
DE LA NAVEGACION
MARITIMA

EL PASADO 28 DE JULIO, LA DGMM PRESENTO EN VALENCIA LA RESOLUCION DE 22 DE
JULIO, EN LA QUE A FALTA DE UN PROXIMO REAL DECRETO, YA POSIBILITA EL ALQUILER
EN LISTA 7 DURANTE 3 MESES AL ANO, Y QUE YA PUEDE SOLICITARSE DESDE EL PASADO
15 DEAGOSTO.

En la resolucién, se detallan todos los requerimientos pero de manera resumida, los aspectos més relevantes y destacados son:

1. Se necesita un reconocimiento adicional de la embarcacién, como en las embarcaciones de lista 6

2. Ademas de la pdliza obligatoria de responsabilidad civil, se hace obligatorio que la pdliza incluya también los accidentes.
3. Tiene que haber un contrato de gestién naval con una empresa de arrendamiento nautico, que no ser subscrito con
autondémos sin las capacidades necesarias de las empresas de arrendamiento.

4. En las matriculas habra que afiadir las letras “CT" (cambio temporal)

5. No podra combinarse el uso particular y comercial

6. Y, por ultimo, hay que hacer un despacho con autorizacién expresa

Para resolver dudas la DGMM ha habilitado un email para cuantas cuestiones puedan derivarse
rolydespacho@transportes.gob.es

También puedes descargar la resolucion completa desde www.boe.es o sol-licitar que te la remitamos a
info@clusternautic.cat

CLUSTER  ARA MES QUE MAI!

navme FES-TE SOCI

CATALA

DESCOBREIX ELS AVANTATGES DE SER PART DE L'ORGANITZACIO
EMPRESARIAL NAUTICA MES REPRESENTATIVA DE CATALUNYA




BESCURA

)

EN 2026 ENTRARAN EN VIGOR DOS GRANDES MEDIDAS QUE
CAMBIARAN EL DIA A DIA DE LAS EMPRESAS: EL SISTEMA
VERIFACTUY EL REGISTRO HORARIO

SISTEMA VERIFACTU:
ADAPTACION A L.OS
SISTEMAS INFORMATICOS
DE FACTURACION Y LA
FACTURA ELECTRONICA
OBLIGATORIA

La transicién hacia la facturacion electro-
nica obligatoria representa un hito en la
digitalizacién empresarial en Espana. Im-
pulsada por la Ley 18/2022 («Ley Crea y
Crece»), esta medida busca modernizar
los procesos de facturacién, reducir la
morosidad y combatir el fraude fiscal. A
través del Real Decreto 1007/2023 y la
Orden HAC/1177/2024, se establecen
los requisitos para los Sistemas Informati-
cos de Facturacion (SIF), mientras que el
sistema VERIFACTU facilitard el reporte
inmediato de facturas a la Agencia Tribu-
taria.

Las fechas clave para la implementacion
son:

SISTEMAS INFORMATICOS
DE FACTURACION (SIF) Y
VERIFACTU

Los Sistemas Informéaticos de Factura-
cién (SIF) deben cumplir con estrictos
requisitos técnicos para garantizar la
integridad, inalterabilidad y trazabi-
lidad de los registros. Ademas, el sis-
tema VERIFACTU permite la conexién
directa con la Agencia Tributaria para
el reporte instantédneo de facturas.
Principales Caracteristicas de los SIF:
¢ Generacién automdtica de regis-
tros: Los SIF deben crear registros de
facturacion que incluyan detalles como

. E S‘ l | RA Celebramos mas de 10 afios colaborando con el sector nautico

CONSULTA

CONDICIONES ESPECIALES

PARA MIEMBROS DEL
CLUSTER NAUTIC CATALA

MAS INFORMACION EN:

Www.escura.com
barcelona@escura.com
Tel. 93 494 01 31

ESCURA - Comte Urgell, 240, 7° B - 08036 Barcelona

¢Qué Tipos de Facturas Afecta VeriFactu?
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¢ Enero de 2026: Para empresas.
¢ Julio de 2026: Para auténomos

huellas digitales («hash»), firmas elec-
trénicas y codigos QR para garantizar
la seguridad y autenticidad de los da-
tos.

¢ Inalterabilidad y trazabilidad: Los sis-
temas deben ser capaces de registrar
cada modificacién o evento asociado
a las facturas para prevenir manipula-
ciones.

¢ Conservacién de datos: Los registros
deben mantenerse accesibles durante
el periodo establecido por la normati-
va, garantizando su legibilidad y dispo-
nibilidad.

Sistema VERIFACTU:

¢ Disefiado para enviar registros de

Py

m

Sistema\
i u

VeriFact

=3
Factura k
Rectificativa

=4
Factura
Recapitulativa

v

facturacion a la Agencia Tributaria en
tiempo real.

¢ Reduce la posibilidad de fraude me-
diante el control continuo de las ope-
raciones.

e Incluye una mencién obligatoria en
las facturas: «Factura verificable en la
sede electronica de la AEAT».

Plazos de Implementacién:

® Empresas: Hasta enero de 2026 para
adaptarse a los nuevos requisitos nor-
mativos y tecnoldgicos.

® Auténomos: Hasta julio de 2026, con-
siderando la complejidady los recursos
necesarios para cumplir con estas obli-
gaciones.

CLUSTER
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COMPLIANCE PENAL CONSULTORIA DERECHO DE FAMILIA
DERECHO SOCIETARIO - EMPRESA FAMILIAR
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LITIGIOS Y ARBITRAJE

PROTECCION DE DATOS

RECURSOS HUMANOS REESTRUCTURACIONES -
ITALIAN DESK NO RESIDENTES

OFICINAS DE FARMACIA
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PREVENCION DE
BLANQUEO DE CAPITALES
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Sanciones: El incumplimiento de los
requisitos puede acarrear sanciones
de hasta 50.000 euros por ejercicio
fiscal, destacando la importancia de
utilizar sistemas conformes con la nor-
mativa.

LA SOLUCION PUBLICA
DE FACTURACION
ELECTRONICAY EL
PROYECTO VERIFACTU

La Agencia Tributaria estd desarro-
llando una solucién publica para la
gestiéon de facturas electronicas, que
actuard como repositorio universal y
obligatorio de todas las facturas emi-
tidas y recibidas.

Elementos Destacados:

e Solucién Publica Voluntaria: Empre-
sarios y profesionales podran utilizar
plataformas privadas, pero deberéan
remitir una copia fiel de cada factura a
la solucién publica.

* Proteccién de Datos: La informacién
tratada estara sujeta a estrictos proto-
colos de seguridad y reserva.

* Plazos de Conservacién: Las facturas
deberédn mantenerse disponibles du-
rante el plazo maximo establecido por
la normativa.

Requisitos para los Sistemas Informa-
ticos:

e Conexién continua y segura con la
Agencia Tributaria.

® Emisién de facturas con codigos QR
y «hash».

e Verificacion automatica de los regis-
tros y alertas ante posibles inconsis-
tencias.

Beneficios del Proyecto VERIFACTU:
® Mejora en la supervision fiscal y re-
duccién del fraude.

® Mayor eficiencia en la gestién docu-
mental.

e Facilita el acceso en tiempo real a la
informacion de las operaciones.

REGISTRO HORARIO:
OBLIGACION DEL
REGISTRO DE JORNADA POR
MEDIOS DIGITALES

Se esté elaborando por parte del Go-
bierno y los Agentes Sociales (Empre-
sas y Sindicatos) la elaboraciéon con-
junta de una norma sobre la reducciéon
de la jornada laboral, que conlleva
cambios en la normativa sobre el Re-
gistro de Jornada, cuya entrada en vi-
gor esta prevista para el 2025.

Normativa de aplicacion
2019. RD Ley 8/2019. Norma que re-
coge la obligatoriedad del Registro de

REGISTRO HORARIO
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REGISTRO ENTRADAS Y SALIDAS
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jornada

2020. Articulo 34.9 del Estatuto de los
Trabajadores. Desarrolla la obligacién
y como realizar el registro y su conser-
vacion durante 4 afios

Nuevos cambios en el Registro de
jornada. Obligatoriedad de medios
digitales.

La nueva normativa relativa al Regis-
tro de Jornada, conlleva un cambio
sustancial en los medios para llevar a
cabo el Registro de jornada, siendo
obligatorio el realizar el mismo por
medios digitales, tal como se reforma
el articulo 34.9 Estatuto de los Traba-
jadores.

La empresa mantendra un registro dia-
rio de jornada, realizado por medios
digitales, que garantice el cumpli-
miento efectivo de los requisitos pre-
vistos en este articulo y en su desarro-
llo reglamentario.

Nuevas Obligaciones en materia de
registro de jornada.

e NO SE PERMITE EL USO DEL PA-
PEL PARA EL REGISTRO DE JORNADA.
e OBLIGATORIO EL USO DE MEDIOS
DIGITALES PARA EL REGISTRO DE JOR-
NADA

e LAS PERSONAS DEBEN REALIZAR EL
REGISTRO DE FORMA PERSONAL Y
DIRECTA AL INICIO Y FIN DE LA JOR-
NADA

e PERMITIR QUE EL SISTEMA IDENTIFI-

WWW.ESCURA.COM

QUE AL TRABAJADOR/A FIRMANTE

e ACCESO INMEDIATO Y EN REMO-
TO POR LA INSPECCION DE TRABAJO.
e ACCESO INMEDIATO Y EN REMO-
TO POR LA REPRESENTACION LEGAL
DE LOS TRABAJADORES.

Sanciones por incumplimiento

Las sanciones por incumplimiento en
materia de jornada se califican como
GRAVES, con los correspondientes
importes, estas sanciones se impo-
nen por cada infraccién detectada por
cada persona.

Recomendaciones

® Implementacion inmediata. Cambie
a un modelo digital ante de la entrada
en vigor de la norma.

e Definicidon de politica interna. Esta-
blezca una politica clara de registro de
jornada, determine sanciones por su
incumplimiento.

® Formacién. Lleva a cabo formacion
con su plantilla para el uso del nuevo
sistema de fichaje

e Cumplimiento de la Ley de Protec-
cién de datos. El nuevo sistema permi-
tird debe cumplir con la normativa de
proteccion de datos.

Las empresas deberan adaptar sus
sistemas antes del 1 de enero de 2026
por lo que recomendamos que pre-
vean con suficiente antelacion tanto
de sus sistemas informaticos como sus
sistemas de trabajo.
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INTEL-LIGENCIA ARTIFICIAL EN EL SECTOR NAUTIC:
OPORTUNITATS PER A FABRICANTS, COMERCIALS 1
EMPRESES DE SERVEIS

Maintenance ; Augmented Realty Mode

La intel-ligéncia artificial (IA) esta
transformant mdltiples industries, i el
sector nautic no n'és una excepcié.
Des de |'optimitzacié de processos de
fabricacié fins a la millora de I'expe-
riencia del client, la IA ofereix eines
poderoses per a les empreses fabri-
cants, comercials i de serveis nautics.
A continuacid, explorem com aques-
tes tecnologies poden ser aprofitades
en cada segment i quines eines espe-
cifiques poden facilitar-ne la imple-
mentacio.

~

r
FABRICANTS
DEMBARCACIONS:
INNOVACIO I EFICIENCIA

Optimitzacié del Disseny i la Produccié:
Els fabricants d’embarcacions poden
utilitzar la IA per optimitzar el dis-
seny de cascs i estructures, millorant
I'eficiéncia hidrodinamica i reduint el
consum de combustible. Algoritmes
d'aprenentatge automatic permeten
simular i analitzar diferents configura-
cions, accelerant el procés de disseny
i reduint costos.

Manteniment Predictiu:

La implementacié de sensors intelli-
gents a les embarcacions permet reco-
llir dades en temps real sobre el ren-
diment dels sistemes. Aquestes dades,
analitzades mitjancant IA, poden predir
avaries abans que es produeixin, facili-
tant el manteniment preventiu i reduint
temps d'inactivitat.

EMPRESES COMERCIALS:
VENDES I MARQUETING
INTEL-LIGENT

Prospeccié Comercial Automatitzada:
Eines d'IA poden analitzar grans vo-
lums de dades per identificar clients
potencials i segmentar-los segons el
seu comportament i preferéncies. Aixd
permet a les empreses comercials diri-
gir els seus esfor¢os de vendes de ma-
nera més efectiva i personalitzada.

Contingut Visual Atractiu:

La creacié de contingut visual impac-
tant és essencial en el marqueting
nautic. Plataformes com Synthesia o
InVideo permeten generar videos pro-
mocionals d'alta qualitat a partir de

WWW.IZANDOSERVICES.COM



ASSESSORIA MARQUETING

text, facilitant la produccié de material
atractiu sense necessitat d’equips de
gravacié costosos.

EMPRESES DE SERVEIS:
EXPERIENCIA DEL CLIENT'1
OPERACIONS EFICIENTS

Gestié de Reserves i Operacions:

Per a empreses de lloguer d'embar-
cacions, nombrosos programes com
Let's Book ofereixen solucions inte-
grals per a la gesti6 de reserves, paga-
ments i comunicacié amb els clients.
L'automatitzacié d'aquests processos
millora I'eficiencia operativa i la satis-
faccié del client.

Manteniment i Reparacions Intel-ligents:
Tallers nautics poden beneficiar-se de
la IA mitjancant sistemes que analit-
zen dades de sensors per diagnosticar
problemes mecanics i eléctrics. Aixd
permet realitzar reparacions més pre-

services

NI
'—/@\ |ZA‘NDO SERVICES
MARQUETING
LA NOSTRA : Z

FABRICA SEQ
D’IDEES ! : !

On i offline: Disseny logos,
anuncis, webs i botigues
online, video i notes premsa...
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cises i reduir el temps d'inactivitat de
les embarcacions.

EINES DTA RECOMANADES

Creacié de Contingut:

e Synthesia: Generacié de videos amb
avatars i doblatge en mdltiples idiomes.
¢ InVideo: Creacié de videos promo-
cionals a partir de text i imatges.

Prospeccié Comercial i Gestié de Dades:
¢ Apollo.io: Plataforma per a la ge-
neracié de leads i automatitzacié de
campanyes de vendes.

e Seamless.ai: Eina per descobrir i
connectar amb clients potencials de
manera eficient.

Analisi de Dades i Automatitzacio:

e ChatGPT: Assistent virtual per res-
pondre consultes i generar contingut.
® Grammarly: Assistent d'escriptura per

millorar la qualitat del contingut textual.

EXPERTS EN

CONCLUSIONS:

La integracio de la intel-ligéncia arti-
ficial en el sector nautic ofereix opor-
tunitats significatives per millorar
|"eficiéncia, reduir costos i oferir ex-
periencies superiors als clients. Tant
si es tracta de la fabricacié d’embar-
cacions, la comercialitzacié de pro-
ductes o la prestacié de serveis, les
eines d'lA estan disponibles i sén ac-
cessibles per a empreses de totes les
mides. Adoptar aquestes tecnologies
no només és un avantatge competi-
tiu, sind una necessitat en un mercat
cada vegada més digitalitzat.

Si desitgeu aprofundir en algun
d'aquests aspectes o necessiteu as-
sessorament personalitzat per im-
plementar solucions d'IA a la vostra
empresa nautica, no dubteu a contac-
tar-nos, per ajudar-vos a navegar cap
al futur!

EL SECTOR NAUTIC

MARQUETING, CONSULTORIA, 5
ESTUDIS, INFORMES, FORMACIO

| ESDEVENIMENTS
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ACORDS I CONVENIS DE COL-LABORACIO

CONVENI DE COL-LABORACIO AMB
AGENCIA TRIBUTARIA DE CATALUNYA

El Cluster Nautic Catala—ADIN i I'Agéncia
Tributaria de Catalunya (ATC) han signat
un acord de col-laboracié social que per-
met a les empreses associades efectuar,
en representacio de terceres persones, la
presentacié i el pagament d'autoliquida-
cions, declaracions i altres documents tri-
butaris a través de mitjans telematics.
Aquest acord suposa un pas endavant en
la digitalitzacidé del sector i en la simplifi-
cacié dels procediments tributaris, tot ali-
neant-se amb la normativa vigent que pro-
mou la utilitzacié de mitjans electronics en
les relacions amb I'administracié publica.
Gracies a aquest acord, les empreses as-

sociades a ADIN podran realitzar tramits
com ara l'autoliquidacié d'impostos sobre
transmissions patrimonials (models 600,
6201 627), la gestio de I'impost sobre esta-
des en establiments turistics (models 920,
940 i 950), la presentacié d'allegacions,
recursos i altres gestions mitjancant la seu
electronica de I'ATC.

Per poder operar dins aquest marc, les
empreses interessades han de sol'licitar
|'adhesié al Cluster Nautic Catala — ADIN,
que és I'entitat autoritzada per trametre
les sol-licituds d'alta a I'ATC. Un cop vali-
dada la documentacié i comprovats els
requisits tecnics i legals, I'Agéncia emetra

una autoritzacié per operar com a presen-
tadors en representacié de tercers.
Aquest mecanisme contribueix a millorar
I'eficiencia en la gestié tributaria del sec-
tor nautic, oferint a les empreses un canal
agil, segur i reconegut per actuar en nom
dels seus clients, estalviant temps i costos
administratius.

Per a més informacié sobre el procedi-
ment d'adhesio i els requisits técnics, les
empreses poden contactar amb el Cluster
Nautic Catala — ADIN o visitar el portal
web de '’Agencia Tributaria de Catalunya
(atc.gencat.cat).

RENOVACIO CONVENI DE COL-LABORACIO AMB AGENCIA

o %

Agencia Tributaria @ ® Agéncia Tributaria

® deCatalunya

CLUSTER
NAUTIC
CATALA
YT

ESTATAL DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

Us recordem que hem renovat el conveni
subscrit al 2006 amb la AGENCIA ESTA-
TAL DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA
(i també que hem subscrit un nou conve-
ni amb 'AGENCIA TRIBUTARIA DE CA-
TALUNYA), que permet a les empreses
associades efectuar, en representacio de
terceres persones, la presentacié i el pa-
gament de determinades taxes i impos-
tos a través de mitjans telematics.

Per ampliar informacié podeu contactar
amb nosaltres a info@clusternautic.cat o
al 61564 3379

CONVENI DE COL-LABORACIO AMB NOVA LUZ

El Cluster Nautic Catala ha firmado un con-
venio de colaboracién con la Novaluz Ener-
gia, SL para el asesoramiento energético
personalizado a las empresas del sector
nautico catalan, con la finalidad de ayudar-
les a controlar y mejorar sus costes.
Novaluz ofrece a todos los asociados de
Cluster Nautic Catala — Adin un estudio
de los suministros tanto energético como
de gas completamente gratuito y sin com-
promiso, donde analizaran el estado de los
mismos de forma personalizada para adap-
tarlo a las necesidades reales de tu empre-
sa. Ademés, podran contar con:

* Asesor energético dedicado: Todos nues-
tros clientes disponen de un asesor energé-
tico dedicado que resuelve todas sus dudas
acerca de contratos, facturas, tarifas y todo
lo relacionado con la luz de su negocio.

e Estudio fotovoltaico: beneficiate de las
ventajas del autoconsumo. Nos encarga-
mos de todo el proceso, realizacion del es-
tudio, presentacién de la documentacién,
subvenciones.

® Facturas faciles de leer: queremos acabar

con el oscurantismo que parece rodear a
las facturas de la luz.

® Energia 100% limpia: Porgue uno de nues-
tros objetivos también es comprometernos
con el futuro del planeta hemos decidido
apostar por la energia sostenible, por eso
nuestra energia es 100% limpia certificada.
Sello de energia 100% limpia para la web
de tu empresa.

® Tarifa techo Pymes: con esta tarifa podras
beneficiarte de todas las bajadas del precio
de la luz y tendras un techo méximo garan-

A\ Novaru:

Asesor energético

CLUSTER
NAUTIC
CATALA
—T1

tizado.

® 75% de descuento en los costes de la
energia limpia, en lugar de los 19.95€ pa-
garés sdlo 4.95€

* Aplicaciéon de un 10% de descuento en
la energia* consumida durante un afo para
los asociados que contraten nuestros servi-
cios. (*en los costes no regulados, margen
comercial).

Para més informacion:

Patricia Galicia 644815865
patricia.galicia@novaluz.es / www.novaluz.es
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